Familia, comercio y redes sociales. Dos familias a fines del periodo colonial®

Maria Mercedes Quifionez’

El presente articulo se enmarca en un trabajo mayor en el que, a través de la
historia de la familia y la perspectiva de las redes sociales, se pretende analizar el
proceso de conformacion de la elite saltefia. A partir del estudio de la trayectoria de
una familia de origenes diversos- los Patron Costas- nos proponemos reconstruir el
tejido social de la sociedad saltefia, los conflictos politicos y las alternativas
econdmicas a traves de las transformaciones producidas desde fines de la colonia y
durante el complejo siglo XIX.

En este trabajo nos centramos a fines del periodo colonial para analizar las
trayectorias de Domingo Antonio Patrén y Francisco Manuel Costas, comerciantes
que desde su llegada en el ultimo tercio del siglo XVIII se insertan en la sociedad
local y conforman redes de relaciones y vinculos en distintos circuitos econémicos.
Este estudio de casos nos permite recuperar, desde otra escala de analisis, la
estructuracion del grupo de los comerciantes, que constituyen a fines de la colonia
una elite periférica o secundaria, y sus mdultiples relaciones con la elite local
tradicional, poseedora de tierras, linaje y prestigio social, en una sociedad en

transicion?.

! Forma parte del Proyecto CIUNSA 1418 “Conflictividad, guerra y transformaciones sociales,

econdmicas y politicas en Salta y el NOA. Desde la colonia a la primera mitad del siglo XIX”". Proyecto
PIP CONICET 6073 “Conflictividad, guerra y transformaciones sociales en la periferia de
Iberoamérica. Revolucion e insurgencia en Salta y Cuyo”. Agradecemos a la Dra. Sara Mata la
paciente lectura de este trabajo y los comentarios realizados.

Becaria CONICET. CEPIHA, Universidad Nacional de Salta.
% Al analizar la composicion de la elite local, Sara Mata subrayé el importante problema teérico que
significa plantear la construccion de un nuevo orden social, vinculado a la modernidad, en la cual la
riqueza adquiere preeminencia respecto al linaje. Mata de Lopez, Sara, 2000:181.



Diferentes estudios abordaron el tema de la familia y de los grupos sociales
en distintos espacios de la América espafiola®. Especialmente los comerciantes,
como grupo social fueron analizados por distintos autores que subrayaron su
importancia a fines del periodo colonial®. Para el caso local, Sara Mata analizé las
caracteristicas del grupo, los circuitos mercantiles, el grado de especializacién de los
comerciantes y sus multiples vinculaciones con la elite tradicional®.

Nuestra mirada se detiene en dos comerciantes que no representan al sector
mas poderoso de la sociedad colonial local, no son grandes propietarios ni
poseedores de los mayores giros mercantiles. Sin embargo, encarnan dos circuitos
comerciales diferenciados, pero no antagonicos, y a través del analisis de sus
trayectorias podemos ver el complejo funcionamiento de la sociedad y la economia
local.

Para abordar el estudio de la familia como vinculo con el mundo social
recurrimos a la herramienta conceptual de las redes sociales. Esta perspectiva nos
permite estudiar tanto las actividades individuales como las colectivas,
reconsiderando también las relaciones entre el individuo, el grupo y la sociedad
global. Realizar un analisis de redes permite destacar la libertad del individuo y
construir relaciones basadas en distintos tipos de vinculos, articulando dos
cuestiones fundamentales: el considerar a la familia como un universo de relaciones
interpersonales, y por otra parte abordarla como una instancia de conexion con el
mundo social, econdmico y politico; a través de esta exploracion es posible

reconocer la funcion de estos lazos en la promocién social y politica, reconociendo la

® Entre otros: Balmori, D., Voss, S. y Wortman, M., 1990. Bragoni, Beatriz, 1999. Falleti, Tulia y
Sishian, F., 1997. Ghirardi, Mdnica, 2004. Gonzalbo Aizpuru, Pilar, 1998. Lopez, Cristina, 2003. Mata,
Sara, 2002. Moreno, José Luis, 2004. Presta, Ana Maria, 2000.

* Brading, David, 1955. Kicsa, John, 1986. Gelman, Jorge, 1990. Socolow, Susan, 1991.

® Mata de Lépez, Sara, 1993-94 y Mata de Lépez, Sara, 2000.



génesis de los grupos de poder regionales y la vinculacion de éstos con otros
ambitos extraregionales®.

La reconstruccion de las trayectorias de Domingo A. Patron y Francisco M.
Costas se realiz6 no desde sus datos biograficos, sino desde las actividades
protocolarizadas ante escribano publico. El andlisis sisteméatico de poderes
otorgados y recibidos, deudas contraidas, acreencias, compra-venta de inmuebles
urbanos y rurales y distintos litigios y pleitos en los que se involucran, nos muestra
un amplio espectro de actividades que nos permitieron reconstruir no solo las
trayectorias personales sino también las redes sociales y comerciales que
construyen desde su arribo a la ciudad y la region, su vinculacion con la elite local,
los circuitos comerciales en los que se insertan y las actividades productivas
principales. Para llevar adelante la investigacion se relevaron todas las operaciones
realizadas por ambos comerciantes en el periodo 1770-1805, centrandonos en los
protocolos notariales del Archivo Historico de Salta, complementando con

informacion obtenida en el Archivo General de La Nacion.

Salta a fines del periodo colonial

El proceso de reformas iniciado por los Borbones produce transformaciones
politicas, economicas y sociales que impactan directamente en la vida y
organizacion del espacio colonial americano. Dependiendo del recién creado
Virreinato del Rio de la Plata, la Intendencia de Salta de Tucuman- cuya capital sera
la ciudad de Salta- participa también de este amplio proceso de reorganizacion. La

ciudad de Salta se convierte de esta manera en eje de tres circuitos comerciales, de

® Ver: Anuario IEHS, N°15, UNCPB, Tandil, 2000. Dedieu, J. P., 2000. Dedieu, J. P., 1996. Caula,
Elsa, 2000. Moutoukias, Zacarias, 1997. Imizcoz Belinza, José M., 1996.



los cuales el mas importante une Buenos Aires con el Perq, articulando un comercio
de gran escala’.

En las ultimas décadas del siglo XVIII, a raiz del impulso mercantil y las
reformas borbonicas, arriban a la ciudad de Salta un importante nimero de
comerciantes de origen peninsular y de otras regiones del Virreinato. Estas décadas
asisten a una reactivacion econdmica y un crecimiento poblacional en Salta que se
expresa por un mayor flujo comercial y por el ascenso social de los comerciantes
que constituyen un grupo diferenciado y que se distinguen- por sus practicas e
intereses- del grupo de propietarios de tierras, hacendados y estancieros, que
fundan en la regién los linajes mas antiguos®.

Este grupo de comerciantes se vincula a la elite mas tradicional a través de la
via del matrimonio, estrategia predilecta y muy estudiada para la region, aunque
algunos pocos que no siguen esta via logran igualmente ascender en la escala
social y constituirse en miembros de una elite periférica, que si bien no detenta
linaje, prestigio y poder como las familias tradicionales, logran acumular riqueza a
través de sus actividades econémicas y las redes sociales que construyen®.

La principal actividad econdmica de este grupo sera el comercio mular, en el
cual se produce un paulatino desplazamiento de los comerciantes invernadores. El
nuevo grupo actia principalmente como apoderados y representantes de
comerciantes y mineros altoperuanos. Otro sector de estos comerciantes se vincula
al puerto y al comercio atlantico, en algunos casos como representantes de casas

comerciales portefias y en otros vinculados directamente con Cadiz en el rubro de

" Mata de L6pez, Sara, 2000: 46.

® Mata de Lopez, Sara, 1993-94:189.

® Interesa entonces analizar la conformacién de grupos que no son cerrados ni inmutables, sino que
se van definiendo y redefiniendo en el tiempo y en la sociedad de la que son parte y no tomar las
categorias como constructos terminados, definiendo solamente sus caracteristicas. Como sostiene F.
Langue no se debe hablar “de la “elite” cuando la lectura diferenciada de las fuentes nos lleva de
hecho hacia una realidad plural y evolutiva. Langue, Fréderique, 2000:101.



efectos de Castilla, complementario del comercio mular. Finalmente, algunos
comerciantes aprovechan el impulso del crédito mercantil para la inversion en
actividades productivas™.

Las actividades del comercio se encuentran vinculadas a distintas coyunturas
internas y externas. Los avatares de la economia minera definen las posibilidades y
limites de los espacios que dependen de ella. Segun Sanchez Albornoz podemos
distinguir etapas a fines del siglo XVIII de crecimiento y recesion del comercio mular.
La etapa mas critica en este rubro es el periodo comprendido entre 1780 y 1796
aproximadamente, retraccion que obviamente afecta a los comerciantes,
intermediarios e invernadores locales™'.

En los dltimos afios del siglo XVIII se produce una reactivacion del comercio
mular, que vincula a quienes se dedican tanto a este rubro como a los efectos de
castilla que “habilitan” las tropas hacia el Peru y el Alto Peru.

Si bien en el Siglo XVIII los centros mineros andinos contindan articulando un
extenso espacio econdémico que incluyen a la region del Tucuman, Cuyo, Paraguay y
Rio de La Plata, asistimos en el ultimo tercio a una atlantizacion progresiva de la
economia de la cual participaran estos comerciantes. “Con la apertura comercial de
mediados del siglo XVIII y el paulatino incremento de los traficos mercantiles que
alcanzaban al puerto de Buenos Aires, cada region del espacio reorganizé y reajusto
sus orientaciones de acuerdo con las nuevas posibilidades. El resultado del
desarrollo del mercado interno del siglo XVIII implicé en el largo plazo el crecimiento
de fuerzas econdmicas regionales, donde nuevos circuitos y ordenadores

complementarios a los centros mineros entraron en el juego”?.

' Mata de Lépez, Sara, 1993-94.
! Citado en Mata de Lépez, Sara, 1996:150.
'2 Milletich, Vilma, 2000:225.



En esta coyuntura de cambios, el accionar de algunos comerciantes y los
vinculos regionales y con la peninsula que forjan, nos muestra el dinamismo de la
economia tardocolonial y las posibilidades y limites del accionar familiar en
coyunturas especificas. El desarrollo del crédito mercantil y la presencia de este
activo grupo de comerciantes, provenientes de la peninsula y de otras regiones del
virreinato, muestran la importancia de Salta como plaza comercial. Las dos familias
de las que se ocupa este trabajo son protagonistas del proceso de ascenso social y
econdmico de estos comerciantes que se instalan en la ciudad de Salta a fines del

siglo XVIII.

Las alianzas econdmico-matrimoniales de las familias Patron y Costas.

Las dos familias analizadas en este trabajo entroncan sus destinos a
mediados del siglo XIX y logran alcanzar la cuspide del poder a principios del siglo
XX. Sin embargo, su accionar a fines de la colonia nos permite analizar las formas
de relaciones establecidas desde su llegada a la ciudad de Salta, sus estrategias
matrimoniales y vinculos econdmicos; es decir qué acciones y qué medios le
permiten relacionarse con la elite tradicional y comenzar un exitoso proceso de
ascenso social y econémico.

Domingo Antonio Patrén y Francisco Manuel Costas pertenecen al grupo de
comerciantes definidos por Sara Mata como un grupo social con caracteristicas
propias, que adquiere cada vez mayor poder a fines de la colonia®®. Por eso interesa
aqui analizar los recorridos particulares de los fundadores de ambas familias en la

region, quienes articulan la red familiar y los negocios, para posteriormente analizar

¥ Mata de L6pez, Sara, 1993-94:189.



las estrategias desplegadas y las formas de incorporacion de estas pequefias redes
familiares en las redes mas amplias del comercio y el poder.

El propdsito no es describir el grupo en si sino analizar a través de dos
historias las posibilidades que el comercio y sus distintas orientaciones y rubros
brindaba a los recién llegados y como éstos articulan las redes sociales que le daran
sustento. Ademas, estas trayectorias nos permiten analizar distintas estrategias
matrimoniales, vinculos que también explican las relaciones econdmicas que estos
comerciantes establecen. En el andlisis que realiza Mata para Salta a fines del siglo
XVII* destaca la relevancia social de las familias que se remontan- real o
ficticiamente- a la conquista o al periodo colonial, siendo la propiedad de la tierra
uno de los simbolos mas claro de status de las familias tradicionales. Sin embargo,
como vimos, en los afios finales de la colonia asistimos al ascenso social del grupo
de comerciantes, cuyo patrimonio no esta centrado en la propiedad de la tierra sino
en los réditos del comercio.

De esta manera, las vinculaciones entre el grupo de comerciantes y la elite
tradicional de hacendados y estancieros muestran estrategias de consolidacion del
patrimonio familiar, por un lado, y por otro la preeminencia que adquiere
progresivamente la riqueza sobre el linaje. En este sentido los estancieros y
hacendados entretejen vinculos con los comerciantes, a fin de permanecer en el
grupo de elite local y sumar la riqgueza al linaje.

Podemos ver entonces que las familias tradicionales, poseedoras de tierras,
heredan las propiedades a los hijos varones, los cuales contraen matrimonio con

mujeres de su misma condicion social, mientras que las hijas mujeres se casan con

' Mata de Lépez, Sara, 2000.



comerciantes peninsulares. De esta manera conservan la tierra, el apellido y suman
las actividades comerciales.

Pero no todas las situaciones siguen el mismo patron. Analizar la integraciéon
de los comerciantes a la sociedad local implica mirar no sélo a las familias
tradicionales, sino también analizar las estrategias y las relaciones comerciales de
los recién llegados, para ver cOmo construyen, a traves de las alianzas
matrimoniales, las relaciones que le permiten incorporarse en el entramado de
poder.

El caso de Francisco Manuel Costas parece reproducir el patron analizado.
Costas, de origen peninsular, llega a la ciudad de Salta a mediados del siglo XVIII*°
y contrae matrimonio con Maria Ignacia Ruiz Gauna, hija mayor de Juan Calixto Ruiz
Gauna y Maria Josefa Baez. La familia Ruiz Gauna, si bien no forma parte del sector
mas tradicional de la elite saltefia, se encuentra vinculada a estos sectores, sus
miembros tienen actuacion politica y poseen tierras. Juan Calixto Ruiz Gauna,
suegro de Costas, detenta diversos cargos en el Cabildo saltefio™® y su hijo, Calixto
Ruiz Gauna, hermano de Maria Ignacia y cufiado de Costas, tendra destacada
actuacion en el proceso de ruptura colonial'’. A fines del periodo colonial,
Marchionni ubica a Calixto Ruiz Gauna (h) en la llamada “pandilla opositora”,
compuesta por familias tradicionales y nuevas. Este grupo actua a fines del periodo
colonial como opositores a la Intendencia, en una disputa de poder producida entre
la autoridad y jurisdiccion de los cabildos y la del gobernador intendente. Estos
conflictos de poder reflejan las fracturas al interior de la propia elite local y las

instituciones mencionadas actuaran como caja de resonancia de dichos conflictos.

' No se pudo precisar la fecha de llegada, pero en 1776 establece escrituras y en 1777 figura ya en
calidad de vecino.

'® Marcchioni, Marcelo, 1997.

' Marchionni, Marcelo, 1999:185-186..



Marchioni también sostiene que la adhesién de los recién llegados a este grupo mas
tradicional “pudo significar una via de consolidacién personal dentro del entramado
social establecido, y una posibilidad de incorporarse a estas familias ya arraigadas
en el poder politico local”*®.

Este casamiento inserta a Costas en una red familiar que cuenta con vinculos
ya establecidos. En la sociedad colonial, una de las estrategias mas frecuentes de
los recién llegados para incorporarse al entramado social son las alianzas
matrimoniales. Sin embargo, no es facil para estos comerciantes realizar
casamientos dentro de los primeros estratos de la sociedad. Su origen peninsular
era sin duda un requisito importante, pero también era necesario presentar solidez
econdmica y prestigio social.

En 1780, con motivo de encontrarse “en cama, por accidente natural”, Juan
Calixto Ruiz Gauna nombra ante escribano publico- a pesar de tener cuatro hijos
varones- como primer albacea testamentario a su yerno Francisco M. Costas'® y
declara como herederos a sus hijos legitimos. Por ahora es dificil establecer la
calidad de los vinculos familiares entre Costas y Ruiz Gauna, aunque evidentemente
su insercion en la familia es exitosa y comparten incluso relaciones comerciales.

El otro caso aqui analizado es el de Domingo Antonio Patrén, originario de

Betanzos-Galicia, quien llega a la ciudad de Salta a comienzos de la década de

1770 y contrae matrimonio -por poder- con Antonia Fernandez Tenreiro y Andrade,

% L a llamada “pandilla opositora” se componia del grupo de familias tradicionales propietarias de
tierras en el Valle de Lerma. En este grupo el autor nombra a Mateo Saravia y Jauregui, “miembro de
una extensa familia llegada a Salta a principios del siglo XVIIl y que podia considerarse a si misma
como una de las mas tradicionales dentro de la elite”, Roque Zerda, Pedro Arias Velasquez; y
comerciantes provenientes de otras regiones del virreinato como Agustin de Erquicia y Francisco
Javier de Figueroa; o peninsulares como Francisco Maurin, Manuel Antonio Tejada y Francisco M.
Costas. Marchionni, Marcelo, 1999:185-186.

% Junto a Juan Antonio Moldes, Antonio del Oro y Rosa Ruiz Gauna, su hija. Archivo y Biblioteca
Histéricos de Salta (En adelante ABHS). Carpeta 15. Protocolo 150. Fs. 160. 1780. Testamentaria en:
ABHS. Carpeta 15 “A”. Protocolo 151. Fs. 7v. 1781.



también originaria de Galicia?®. Encontramos aqui otro patrén de alianzas
matrimoniales que también se expresa en una conformacidén diferente en los
circuitos comerciales. Patrén no establece vinculos matrimoniales con hijas de
comerciantes locales o de estancieros o hacendados, pero forja vinculos con Galicia,
su lugar de origen y el de su esposa.

Para Domingo Patron esta alianza matrimonial constituye una base sdlida a
partir de la cual establece y mantiene sus vinculos comerciales con la peninsula.
Dos décadas mas tarde la red familiar comienza a transformar lazos formales en
vinculos operativos cuando Patron envia a Betanzos y La Corufia las suelas que
produce en su fabrica. En este sentido, los vinculos de paisanaje le permiten a este
comerciante poder exportar suelas desde la ciudad de Salta hacia Esparia,
otorgando poderes para actuar en su nombre y comercializar las suelas a
comerciantes de La Corufia. Asi, las redes matrimoniales y comerciales que
construye Patron nos muestran su temprana orientacion atlantica, permitiéndole
articular un circuito de gran extension geografica y que implica la existencia de una
red de notable envergadura para un comerciante avecindado en Salta, pero que no
posee gran capital, considerable extensiones de tierras ni vinculos con la elite local.
De esta manera, no debemos olvidar la importancia del linaje en la pertenencia a la
elite, por lo tanto, en este caso si bien Patron integra el grupo que se denomina
como comerciantes, sus lazos matrimoniales no le permiten el ingreso a la elite, ni
siquiera periférica como en el caso de Costas, a fines del periodo colonial, pero si le
permiten la comercializacion en la metropoli de las suelas de la curtiembre que

posee.

% ABHS. Carpeta 14. Protocolo notarial 146. Fs. 126. 1777. Actualmente no disponemos de
documentacion referida a la familia Patrén y Fernandez Tenreiro que nos permita ampliar o
reconstruir las redes peninsulares previas a la llegada de Patréon a Salta. Dicha informacion nos
permitiria ampliar el universo de relaciones de Domingo A. Patrén en Galicia-Espafia, profundizando
el estudio de los vinculos de paisanaje, amistad, parentales, etc.
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Estas alianzas econémico-matrimoniales®® nos permiten delimitar las
orientaciones comerciales y los circuitos econémicos principales de ambas familias.
Asi también, los espacios sociogeograficos de las redes que configuran nos
muestran distintas escalas- locales, regionales y con la peninsula- en las cuales se
mueven estos comerciantes.

Pero en este punto es necesario entonces aclarar que los vinculos
establecidos a partir de los lazos familiares no siempre son positivos y que para
evitar una descripcion estatica de los mismos es necesario integrar la categoria
temporal en el andlisis. Siguiendo entonces a Pierre Bourdieu, nos preguntamos
"¢, se puede... hacer de la definicion genealdgica de los grupos el Unico principio de
recorte de las unidades sociales y de atribucion de los agentes a estos grupos,
postulando asi implicitamente que los agentes estan definidos, bajo todos los puntos
de vista y de una vez por todas por su pertenencia al grupo?"?*. Consideramos que
los hechos demograficos no son determinantes ni los lazos parentales
necesariamente positivos, por lo tanto es imprescindible acercarse a la nocion de las
funciones de las relaciones de parentesco o "de la utilidad de los parientes”.

Para Bourdieu, los usos netamente genealdgicos del parentesco sirven para
situaciones oficiales, como ordenadores del grupo social. A esto, hay que
contraponer los usos practicos de las relaciones de parentesco que nos permiten
analizar mas alla de los lazos formalmente establecidos y poder establecer de un
determinado individuo o grupo aquellas relaciones que puede- o no- movilizar para

determinados fines. Esta propuesta para entender el parentesco se torna esencial al

L Tomamos la nocién de alianzas econémico-matrimoniales de F. Langue, 2000:104.
?? Bourdieu, Pierre, 1991:269.
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analizar las familias y los grupos y los diferentes usos que los hombres y mujeres

pueden realizar de las mismas relaciones genealdgicas®.

Vinculos comerciales: redes en distinta escala

Para comenzar a definir las actividades comerciales un buen indicador es el
analisis de las deudas protocolarizadas por ambos comerciantes desde su arribo
hasta fines de siglo. El andlisis de los protocolos si bien no constituye el total de sus
actividades, muchas de las cuales transcurren por vias informales, permite en este
caso reconstruir no los limites entre la elite tradicional y la secundaria sino los
vinculos y conexiones que fueron capaces de establecer tanto hacia el interior del
grupo como hacia otros grupos los comerciantes llegados en el altimo tercio del siglo
XVIII.

Francisco Costas, ya en condicion de vecino, se dedicara principalmente al
comercio de efectos de Castilla, registrando segun Sara Mata, en el periodo 1781-
1785, un giro de 33.937 pesos 4 reales en este rubro®. Sabemos que el rubro
comercial mas importante en la region era el ganado mular, sin embargo revisten
también singular importancia los efectos de Castilla, que llegados desde el puerto
abastecen el mercado local, regional y los excedentes son enviados a los centros
mineros para su venta. Esta orientacion determina también los vinculos establecidos
hacia las “provincias de arriba” o hacia el litoral atlantico, de los distintos
comerciantes. En el comercio mular lo vemos participando indirectamente en calidad
de fiador, esta figura se utiliza en las cartas de crédito como garantia. El fiador es

“generalmente un vecino comerciante de suficiente ‘abono’, quien se hacia

% Bourdieu, Pierre, 1991.

?* Mata de Lopez, Sara, 1993-94:191-202. La autora analiza los casos de los nueve comerciantes de
efectos de Castilla mas importantes en el periodo 1781-1785. Costas es el quinto en cuanto al giro
mercantil que posee y, junto a Francisco A. Bezaguren, no registra giro en otros rubros.
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25 Generalmente en las

responsable en caso de incumplimiento del deudor
operaciones de compra de mulas y habilitacion de las tropas las mismas se
respaldan con las mismas mulas o mediante un fiador?®.

En el rubro de efectos de Castilla podemos ver, a través de las operaciones
protocolarizadas, su relacion con los comerciantes de la ciudad de Buenos Aires. En
1786 otorga poder a su hermano, Benito Costas, préximo a partir a la capital, para
que en su nombre compre efectos y mercaderias en los registro o almacenes de
comercio de esa ciudad, hasta la cantidad de 30 mil pesos?’. Este monto nada
despreciable nos esté indicando el giro comercial de Costas en la década de 1780.
En 1788 libra poder general a favor de José Ramon de Ugarteche, vecino de Buenos
Aires, entre otras cosas para que en su hombre “pueda comprar todos los efectos y
géneros que le pareciere [y] enajenar o vender” los de Costas®.

Asi también Costas actua en calidad de apoderado de Manuel Rodriguez de

la Vega y Gaspar de Santa Coloma, del comercio de Buenos Aires®®. Este poder es

** Mata de Lépez, Sara, 1996:154. Es importante destacar que en muchos casos la relacién entre
deudor y fiador une amistad y confianza a los negocios y se ponen en funcionamiento en estas
ocasiones las redes sociales construidas y en la que participan los individuos intervinientes.

% Mata de Lépez, Sara, 1996:154. Como ejemplo para nuestro caso de analisis puede citarse la
operacion realizada entre Francisco Manuel Costas y Manuel Francisco de la Vega Velarde, vecino
de Catamarca, en la que el primero se constituye como fiador por el monto de 2225 pesos, por venta
de mulas. ABHS, Carpeta 15. Protocolo 149. Fs. 139v. 1779.

" ABHS. Carpeta 16. Protocolo notarial 157. Fs. 46. 1786. Para poder estimar la importancia del giro
comercial de Costas es pertinente presentar los precios de otros bienes, muebles e inmuebles. En
este sentido, entre los afios 1750 y 1805 el precio de las mulas varia entre 6 ps. 4 rs. y un maximo de
14 ps. al finalizar el periodo, siendo los montos mas bajos aquellos registrados durante los afios de
retraccion del comercio debido a la crisis desatada por los alzamientos indigenas. En otro tipo de
registro, las propiedades rurales- si bien se registra una valorizacion de las mismas a fines del
periodo en estudio, ya sea por mejoras o por el aumento del precio de las tierras- es posible sintetizar
el valor de diferentes tipos de propiedades. La mayoria de las operaciones de compra-venta de las
denominadas “tierras”, es decir que no poseen gran extensién ni inversiones importantes y no
constituye ningun tipo de propiedad particular, se realizan por montos inferiores a 500 ps. En cambio,
para las chacras- situadas principalmente en el Valle de Lerma (las mismas se valorizaban de
acuerdo a las construcciones, la extension, calidad de la tierra y proximidad a la ciudad) los montos
oscilan entre 530 y 1.720 ps. Las estancias (valorizadas por la extensién, la ubicacién y la calidad de
pasturas) varian entre 658 ps. y 9.475 ps., en este Ultimo caso en valor de la tierra constituye el 93,3
% del valor total de la misma. Mata de Lopez, Sara, 1996:153. Mata de Lépez, Sara, 2000:94-101 y
131-166.

8 ABHS. Carpeta 16. Protocolo notarial 160. Fs. 100. 1788.

% ABHS. Carpeta 18. Protocolo notarial 177 bis. Fs. 39. 1796.

13



recibido por Costas a la muerte de Manuel Antonio Boedo, apoderado original de los
comerciantes portefios®’, lo que nos habla de la persistencia y calidad del vinculo,
integrando Costas la red constituida por Boedo con la ciudad puerto.

Pero, ademas de estas vinculaciones con Buenos Aires, Francisco Costas se
vincula tempranamente a un grupo de comerciantes, vecinos de Salta, dedicados
principalmente al comercio de efectos de Castilla y recibe de estos comerciantes
poderes generales para actuar en su nombre. Es el caso de Joseph de Oribe*,
Manuel de la Vega Velarde®*, Manuel Antonio Boedo®*, Pedro Antonio de
Gurruchaga®, Pedro José de Otero®, entre otros. Asi también vemos como los
miembros de este grupo de referencia de Costas se avecinan hacia fines de la
década de 1770 y ocupan cargos en el Cabildo de la ciudad®®.

En cambio en el analisis de las deudas protocolarizadas vemos que en la
etapa posterior a su arribo Domingo Antonio Patrén se dedica casi exclusivamente al
comercio mular, pero a partir de 1780 vuelca sus intereses a la fabrica de suelas y a
la compra venta de efectos de Castilla. Sus vinculos con Espafia, en parte a traves
de redes familiares, le permiten exportar una importante cantidad de suelas a la

peninsula.

% ABHS. Carpeta 17 “A”. Protocolo notarial 176. Fs. 69. 1795. Manuel Antonio Boedo, natural de

Galicia, se dedica al comercio de efectos de Castilla. Su apoderado en la ciudad de Buenos Aires es

Gaspar Santa Coloma. Un analisis mas detallado de su capital e inversiones en: Mata de Lépez,

Sara, 1993-94:206-207.

%! Del comercio de la ciudad. Otorga poder general a Pedro Marquiegui (comerciante), Joseph de

Ormaechea (comerciante) y Francisco Costas: ABHS. Carpeta 14. Protocolo 144. Fs. 82. 1776.

%2 Del comercio de la ciudad. ABHS. Carpeta 14. Protocolo notarial 146. Fs. 50. 1777.

%% Vecino de la ciudad. ABHS. Carpeta 14. Protocolo notarial 146. Fs. 66v. 1777.

% ABHS. Carpeta 15. Protocolo notarial 148. Fs. 38. 1778. Gurruchaga es vecino de la ciudad, se

dedica al comercio de efectos de Castilla y posee tiendas en la ciudad, no adquiere propiedades por

lo cual Sara Mata sostiene que su capital mercantil tenia como destino la circulaciéon comercial y no la
roduccioén agraria. Mata de Lépez, Sara, 2000:103.

®> ABHS. Carpeta 15. protocolo notarial 149. Fs. 120. 1779 y ABHS. Carpeta 15 “A”. Protocolo notarial

154. Fs. 49. 1783. Sara Mata al analizar los comerciantes de Salta a fines del periodo colonial se

detiene en un grupo de nueve comerciantes que concentran la actividad referida a los efectos de

Castilla, entre ellos encontramos a Pedro de Otero, Francisco Maurin y Francisco M. Costas. Otero

registra en el periodo 1781-1785 un giro en efectos de Castilla de 78.981 ps. 2 r y en otros rubros

1.865 ps. Mata de Lopez, Sara, 1993-94:202-203.

% Marchionni, Marcelo, 1997:32-33.
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Patrén contrae fuertes deudas con vecinos y comerciantes saltefios, pero
también de las ciudades de Cordoba y Buenos Aires. De los veintitrés protocolos
establecidos, en quince de ellos Patrén contrae deudas vinculadas a la compra de
mulas, nueve de las cuales las contrae con vecinos de Cérdoba y Buenos Aires por
un monto total de 41271 pesos.

Domingo Patrén actda solo o junto a Juan de Castro, a quien suponemos con
algiin grado de parentesco con Patrén®’; Cayetano Viniegra y Agustin de Erquicia®®.
Principalmente las deudas por compra de mulas estan establecidas con vecinos de
Cordoba y Buenos Aires, a través de sus apoderados o en forma directa. De las
catorce operaciones realizadas hasta de 1780, diez de ellas es con vecinos de otras

ciudades, por un total de 32402 pesos™°.

Fecha Deudores Acreedor Rubro Monto
24-03- Domingo Antonio Patron | Antonio Salvia (vecino | Venta de 5717
1777 y Juan de Castro de Cdérdoba) mulas pesos
07-04- Domingo Antonio Patron | Francisco Javier de | Venta de 2558
1777 Siglos (vecino de | mulas pesos

Buenos Aires)
07-04- Domingo Antonio Patrén | Bernabé Gregorio de las | Venta de 7410
1777 y Juan de Castro Heras (vecino de | mulas pesos
Cérdoba)
08-04- Domingo Antonio Patron | Francisco Diaz Perafan | Venta de 2334

%7 Juan de Castro se encuentra casado con Maria Josefa Freyre y Andrade, natural del Ferrol-Galicia,
a quien suponemos emparentada con Josefa Fernandez Tenreiro y Andrade, esposa de Patron.

® Tanto Viniegra como Erquicia estan estudiados para el periodo. El primero actia como
representante de estancieros y comerciantes de Santa Fe, Buenos Aires, Cérdoba y otras regiones
del espacio andino. Erquicia es un comerciante y vecino de Potosi que no se avecina nunca en Salta.
Mata de Lopez, Sara, 1993-94:194-196.

%9 Con un valor promedio de 8 ps. por mula en la década de 1770 es posible estimar la importancia de
las actividades en este rubro desarrolladas por Domingo Patrén; asi también, al comprender la
magnitud de este comercio, obtenemos una perspectiva del accionar de este comerciante.
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1777 (vecino de  Buenos | mulas pesos
Aires)
09-04- Domingo Antonio Patron | Manuel de  Oliveira | Venta de 1857
1778 Valdivieso (Cérdoba) mulas pesos
11-04- Domingo Antonio Patron | Manuel Calderén (vecino | Venta  de 1131
1778 de Cdrdoba) mulas pesos
23-04- Domingo Antonio Patron | General José de Allende | Venta de 3457
1778 (vecino de Cérdoba) mulas pesos
05-03- Domingo Antonio Patron | Bernabé Gregorio de las | Venta de 1516
1779 Heras (vecino de | mulas pesos
Cérdoba)
11-03- Domingo Antonio Patron | Bruno Martinez (vecino | Venta de 1000
1779 de Cdrdoba) mulas pesos
27-03- Domingo Antonio Patrén | Fco. Antonio Gonzalez | Venta de 5422
1779 y Agustin de Erquicia (vecino de Cérdoba) mulas pesos

Fuente: Protocolos notariales. Archivo y Biblioteca Histéricos de Salta. Afios 1777 a 1779

Esta actividad vinculada al comercio mular se interrumpe abruptamente en
1780, en parte suponemos en relacion con la retraccion de este comercio producida
por las rebeliones altoperuanas. Pero debido a que, pese a la recuperacion del
comercio mular, Patron no incursiona mas en este rubro, también es necesario tener
en cuenta la instalacion de la curtiembre, en inmediaciones de la ciudad, a la cual
volcara sus mayores esfuerzos.

En los protocolos notariales, Domingo Patron aparece siempre como acreedor
en el rubro de efectos de Castilla. Lo encontramos abasteciendo de los mismos a
vecinos y comerciantes de la ciudad de Salta y de otras ciudades y pueblos de la

region, cumpliendo el patrén analizado por Mata para el destino de los efectos de
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Castilla, es decir el abastecimiento del mercado local y regional*®. En 1777 vende a
Manuel Renteria, residente en Salta y asistente en la ciudad de Tucuman, por un
monto de 883 pesos, a pagar en el plazo de nueve meses*'. Al afio siguiente vende
también efectos de Castilla, por un monto de 601 pesos, a Cipriano Gonzalez de la
Madrid, vecino del pueblo de Humahuaca®?, En 1779 le vende a Gaspar Gauna,
vecino de salta por un monto de 478 pesos®. En 1788 a José Maria Diaz de
Chaves, vecino de Salta, por un monto de 500 pesos a pagar en seis meses™*,
Como se puede apreciar, los montos de las acreencias de Patrén en el rubro
de efectos de Castilla son marcadamente inferiores a las deudas contraidas en el
comercio mular. Sin embargo, a partir de 1780 podemos inferir que las ganancias
obtenidas por Patron estan vinculadas a la curtiembre y al envio de suelas a los

puertos esparioles. Esta sera su principal actividad hasta fines de la colonia.

La instalacion de la curtiembre: crédito y produccion

Sara Mata, al analizar el crédito mercantil a fines del siglo XVIIl, sostiene que
los comerciantes en muy pocas oportunidades invirtieron su dinero en la
produccion®. Pero este es el caso de Domingo Antonio Patrén por lo cual es
importante preguntarnos respecto de su particular derrotero, el cual nos muestra
interesantes diferencias respecto del grupo de comerciantes que operan en la
ciudad. Patron, en la década de 1780, comienza un emprendimiento productivo que
le permitira articular una red comercial de gran magnitud y se servira, por un lado, de

los vinculos establecidos con otros comerciantes en el rubro del comercio mular-

9 Mata de Lépez, Sara, 1993-94:190-191.

“L ABHS. Carpeta 14. Protocolo notarial 146. Fs. 177. 1777.

2 ABHS. Carpeta 15. Protocolo notarial 148. Fs. 4. 1778

*3 ABHS. Carpeta 15. Protocolo notarial 149. Fs. 267v. 1779. Esta deuda es asumida en 1790 por
Francisco Manuel Costas. ABHS. Carpeta 17. Protocolo notarial 164. Fs. 14. 1790.

** ABHS. Carpeta 16. Protocolo notarial 160. Fs. 74. 1788.

*> Mata de Lopez, Sara, 1993-94:208.
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desde su llegada hasta 1780- y de esta manera utilizara el crecimiento del crédito
mercantil en el periodo para la inversion en una actividad productiva innovadora para
la ciudad de Salta y que marca una excepcion en relacion a las actividades
desarrolladas por otros comerciantes, y, por otro lado, de sus alianzas econémico-
familiares para la exportacion de los productos a la peninsula.

Para iniciar su emprendimiento, en 1785, Domingo Patrén recibe un crédito de
2000 pesos de Agustin de Erquicia para “el fomento y habilitacion de la fabrica y

curtiduria de suelas™*®

y también sabemos que Juan de Castro y su esposa Josefa
Freyre y Andrade, también aportan capital, mano de obra, esclavos y trabajo
personal en la misma*’.

Sostenemos entonces que las vinculaciones con otros comerciantes, vecinos
o residentes de la ciudad, permitieron a Patron adquirir capital y conformar redes
que le permiten obtener el financiamiento para su emprendimiento. Ademas, la
produccion y exportacion de suelas se complementa con el comercio de efectos de
Castilla y de la tierra, actividades que Patron no abandona luego de la instalacion de
la curtiembre. En octubre de 1788 Patron y Erquicia firman carta de finiquito mutuo,
dando por pagadas todas las cantidades que “por razén de sus tratos y contratos”
tenfan hasta ese momento*®. Sin embargo, en 1793 nuevamente Patrén recibe de
Erquicia 4566 pesos por la compra de efectos de Castilla y se compromete a
pagarlos en tucuyos de Cochabamba, para lo cual hipoteca “la casa en la que vive
con su quinta, rastrojo y oficina de la fabrica de suelas y 5 esclavos que la trabajan y

una negra”*®. En este caso y como apunta Sara Mata, en momentos de depresion

econdémica como el quinquenio 1790-1795 se refuerza la peticion de garantias para

“® ABHS. Carpeta 16. Protocolo notarial 156. Fs. 58. 1785.
*" ABHS. Carpeta 17. Protocolo notarial 162. Fs 37. 1789.
8 ABHS. Carpeta 16. Protocolo notarial 160. Fs. 80. 1788.
9 ABHS. Carpeta 17 “A”. Protocolo notarial 174. Fs. 5. 1793.
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el otorgamiento del crédito, en este caso incluso se hipotecan bienes raices, algo no
muy comun en la época®. Esto a pesar de que la relacién entre Patron y Agustin de
Erquicia se revela sdlida, actuando uno a favor de otro cuando las circunstancias asi
lo requieren, como en 1792 cuando Domingo A. Patron toma a su cargo una deuda
de 9233 pesos contraida por Erquicia a favor de José Robledo, para evitar su
ejecucion’'.

La instalacion de una curtiembre, en inmediaciones de la ciudad y propiedad
de un comerciante peninsular avecindado recientemente, nos muestra ademas el
importante aumento de poblacion y la creciente urbanizacion de la misma, ya que si
nos preguntamos respecto del abastecimiento de cueros para la fabrica podemos
ver una disociacion entre las actividades ganaderas y la produccion de cueros, ya
que Patron compra “"una considerable porcion de cueros al pelo” para su
procesamiento para obtener las suelas®®, aunque aun no podemos establecer
quienes venden y en qué condiciones los mismos®. Si podemos inferir que como
Patron no posee propiedades ni ganado, debe comprarlos a productores y
comerciantes, que abastecen a la ciudad de carnes y otros subproductos y realizar

asimismo el pago en efectos de Castilla o de la tierra que €l mismo comercia.

* Mata de Lépez, Sara, 1996:154-157. La autora sostiene que el crédito mercantil, a diferencia del
dinero otorgado por la Iglesia o particulares, se caracterizaba por la inexistencia casi generalizada de
hipoteca en bienes raices, salvo en los casos en los que el deudor no resultara solido o confiable.

L ABHS. Carpeta 17 “A”. Protocolo 169. Fs. 46. 1792.

°2 Citado en Acevedo, Edberto Oscar, 1965:239.

*% para el caso tucumano Acevedo cita el informe del Diputado Alvarez Condarco al Consulado, en el
cual sostiene que “El trabajo se repartia entre distintos individuos: algunos acopiaban cueros en
jurisdicciones alejadas y los reunian con los propios, otros los juntaban sacandolos de las reses que
compraban para el abasto de la ciudad, otros tenian la de sus propios animales que mataban en gran
cantidad...”. Acevedo, Oscar, 1965:241.
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El destino de las suelas son los puertos de Cadiz y La Coruia, el
procesamiento del cuero permite ademas superar las condiciones impuestas por las
distancias y la tecnologia de la época®*.

Para la exportacion de las suelas, encontramos a Patron estableciendo lazos
formales con vecinos de la peninsula, mas precisamente con vecinos de Galicia,
vinculos que consolida a través de su matrimonio y pone en funcionamiento para su
actividades comerciales. En 1789 otorga poder general a Don Sebastian de Evia,
vecino de la Corufia, para que en su nombre “lo represente en todo lo que
ordenare”®. Al afio siguiente revoca un poder otorgado en Betanzos a Don Pedro
Soriano, vecino del lugar, traspasandoselo a Evia para que “pueda... tomar, ajustar y
liquidar cualesquiera cuentas que dicho Pedro Soriano deba darme...”®. Sin
embargo, en 1795, revoca el poder otorgado a Evia y nombra a Miguel Santisteban,
también vecino y del comercio de la Corufia, como su apoderado®’. Si bien en
ambas anulaciones queda expreso que deja en buena reputacion, crédito y fama a
los antiguos apoderados, es necesario profundizar en este aspecto.

Sin embargo, Domingo Patron aun antes de habilitar la curtiembre ya se
encontraba comerciando suelas en la peninsula, a través de apoderados. Para
garantizar su deuda inicial para la instalacion de la curtiembre, Patron hipoteca 750
suelas que tiene en Céadiz en poder de José Retorsillo; 678 en la Corufia en poder

de José Reguera y 883 que tiene remitidas también al puerto de la Corufia para

* Jonathan Brown analiza el proceso de curtiembre, mostrando su complejidad, abastecimiento y
dependencia de sustancias vegetales y animales, ademas de fuentes de agua abundantes. Sostiene
también que, para el caso de Londres, uno de los mayores problemas es el suministro de cueros,
obteniéndose los mismos, a principios del siglo XIX, principalmente “del abastecimiento local de
pellejos de animales sacrificados para consumo de carne, como vacas, cerdos y ovejas”. Brown,
Jonathan, 2002:109 y ss.

°> ABHS. Carpeta 17. Protocolo notarial 162. Fs. 145. 1789.

°® ABHS. Carpeta 17. Protocolo notarial 164. Fs. 105. 1790.

°" ABHS. Carpeta 17 “A”. Protocolo notarial 176. Fs. 73. 1795.
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entregar a José Ramos®®. El mismo afio envia 698 suelas curtidas para entregar al
mismo Ramos en la Corufia®. El afio anterior ya habia remitido a la Corufia 618
suelas con “6 fardos mas que contienen retazos de dichas suelas”, a su cuenta y
riesgo en la Fragata “El Tucuman”®.

En 1790 Domingo Patrén presenta junto a Nicolas de Acha, vecino de Buenos
Aires, una peticion al Virrey para que le otorguen gracias y franquicias para el
fomento de su fabrica de curtidos y se les otorguen las mismas que le fuesen
concedidas a Natan Wetel, director de la fabrica de curtidos de Sevilla. La misma es
concedida pero sélo para pieles de venado, ternera, becerro y otras que “no se
benefician en Espafia, o si se benefician es en corta cantidad”®'. Dicha aceptacion
nos muestra que el principal destino de las suelas de la curtiembre de Patron eran
los reinos de Espafia. Estos vinculos directos con la peninsula muestran la clara
vocacion hacia la produccion y exportacion hacia la peninsula de Domingo Patron,
quien abandona sus actividades relacionadas con el ganado mular para abocarse a
su curtiembre y a la comercializacion de efectos de Castilla.

Pero su comercio de suelas también se ve afectado por la coyuntura de
guerra entre Espafa y Francia. En 1793 contrae deuda por un monto de 11837
pesos por compra de efectos de Castilla a Don Domingo Santibafiez y se
compromete a pagarla cuando “una vez concluida la presente guerra” pueda remitir

a Cadiz 2700 suelas de su fabrica. Ya en Cadiz las mismas deben ser vendidas y el

producto debe ser puesto a disposicién de Santibafiez®?.

El funcionamiento de las redes: solidaridades y conflictos

°% ABHS. Carpeta 16. Protocolo notarial 156. Fs. 58. 1785.

% AGN. Sala IX. Interior. Legajo 22. Expte. 29. 1785.

@ AGN. Sala IX. Interior. Legajo 22. Expte. 29. 1784.

L AGN, Sala IX, Libro de Aduana de Buenos Aires, 1779-1796 (duplicado). 23-12-1789.
%2 ABHS. Carpeta 17 “A”. Protocolo notarial 177 bis. Fs. 33. 1793
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Como sosteniamos, no alcanza con definir la conformacion de los grupos o
las redes familiares y comerciales, sino es necesario analizar como las mismas
actian en diversas circunstancias que implican solidaridad confianza, reciprocidad, o
por el contrario, revelan conflictos al interior de las mismas.

Las redes que construye Francisco Costas estan articuladas principalmente
con comerciantes de la ciudad y en el mercado local, y resulta interesante observar
como se expresan y funcionan en distintas situaciones que involucran dinero, pero
también confianza y reciprocidad. Solo dos ejemplos que nos permitan vislumbrar lo
anterior.

En 1779 Costas actua junto a Manuel Antonio Tejada como fiadores de Juan
Antonio Moldes®® en el remate publico del Banco de Reales Alcabalas de “todos los
efectos de la tierra y del viento, muebles y raices correspondientes a la ciudad y su
jurisdiccion”, por la cantidad de 5000 pesos anuales, por el término de 3 afos. La
escritura advierte a los fiadores que “siendo éstos ciertos y sabedores de lo que en
este caso arriesgan y haciendo de causa y negocio ajeno, suyo propio”®.

Diez afos después es Francisco Costas quien adquiere en subasta publica el
derecho de cobro de los diezmos de la parroquia de Chicoana, por la suma de 905
pesos por el término de dos afios®. Cuando vence dicha escritura, el cobro de

diezmos es adquirido por Francisco Javier de Figueroa por el monto de 745 pesos,

figurando Costas como su fiador®®. Paralelamente, Costas junto a Domingo de

® Tejada, vecino de Salta y comerciante de efectos de Castilla, emparentado con la familia Arias
Velasquez, actla también como afianzador de mulas. Sara Mata sostiene que “los comerciantes de
Salta, por sus vinculaciones familiares y su solvencia posibilitaron los créditos, afianzaron las mulas y
actuaron como fiadores y apoderados de otros”. Moldes, de origen peninsular, se dedica al comercio
de efectos de Castilla y habilita tropas. Para un analisis mas detallado de estos comerciantes: Mata
de Lopez, Sara, 1993-94:200-208.

®* ABHS. Carpeta 15. protocolo 149. Fs. 36v. 1779. El destacado es nuestro.

® ABHS. Carpeta 17. Protocolo 162. Fs. 98. 1789.

% ABHS. Carpeta 17. Protocolo 167. Fs. 123. 1791. Francisco de Figueroa pertenece a una familia
gue logra acumular fortuna y prestigio social. Su padre, Antonio de Figueroa actia como
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Santibafiez, vecino de Jujuy, actan como fiadores de Josef de Alvarado®’, en el
remate de los diezmos de las parroquias de Rinconada, Serrillos, Cochinoca,
Humahuaca, Tumbaya, Jujuy y la casa excusada, por la cantidad de 4310 pesos®®.

En otro caso y a raiz de deudas contraidas conjuntamente con su hermano,
Dn. Melchor Miguel Costas, con Diego Aguero, vecino de Buenos Aires, por la suma
total de 8835 pesos 6 y un octavo de real procedentes de efectos de Castilla, sus
bienes son sentenciados a remate. En agosto de ese afio (1792) Mateo GOmez
Zorrilla, “haciendo de causa y deuda ajena la suya propia” se constituye en fiador de
Costas®. Sin embargo, en octubre del mismo afio se produce la ejecucién de bienes
y, en esta ocasion, Juan Francisco de Alvarado y Cayetano Viniegra asumen una
deuda perteneciente a Francisco Costas por un total de 5335 pesos. Al afio siguiente
se cancela esta deuda con Aguero de la siguiente manera: 2787 pesos 4 reales son
aportados por Costas y 2779 16 octavos reales de manos de Juan Antonio Moldes .

De esta manera podemos ver como funcionan los vinculos de solidaridad
creados entre estos comerciantes, vinculos que le permiten a Costas iniciar un lento
proceso de ascenso social y econdmico. Las posibilidades de ascenso estan dadas
para quienes a fines de la colonia detentan origen peninsular, realicen matrimonios
adecuados y construyan redes sociales que los sustenten. Hay que destacar las
posibilidades de quienes se dedican al comercio, en una ciudad en crecimiento y
centro de circuitos mercantiles importantes.

Costas complementa su accionar comercial con el ejercicio de cargos en el

Cabildo de Salta. En 1788 figura en las escrituras publicas como Alcalde ordinario de

intermediario, fletador y, al adquirir tierras de los jesuitas, actla también como invernador, apoderado,
fletador y duefio de tropas. Mata de Lépez, Sara, 1993-94: 194-196.

®" Vecino del Cuzco, actia hasta 1780 como internador de mulas. La crisis desatada por las
rebeliones indigenas afecta seriamente sus intereses. Mata de Lopez, Sara, 1993-94: 192.

° ABHS. Carpeta 17. Protocolo 168. Fs. 28. 1791.

®¥ ABHS. Carpeta 17 A. Protocolo 169. Fs. 48. 1792. El destacado es nuestro.

® ABHS. Carpeta 17 A. Protocolo 169. Fs. 51. 1792.
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primer voto y en 1792 como regidor’t. Ademas, registra un incremento patrimonial,
tanto de propiedades urbanas como rurales, en su mayoria vinculadas a las de su
familia politica: en 1779 adquiere la chacra de Pefalba, lindante por el sur con
tierras de su suegro, Dn. Juan Calixto Gauna’®. En 1788 compra también una
chacra lindante con la de Francisco Orellana, suegro de Calixto Ruiz Gauna’™.

Este proceso de acumulacion patrimonial se completa con la adquisicion en
1786 de los potreros o estancias de Despensa, Mosquera y Porongos, por el valor
de 4500 pesos. Estas estancias fueron propiedad de la Compaifia de Jesus, que
salen a remate publico.

Al analizar el caso de Domingo A. Patrén nos interesa detenernos brevemente
en conflictos que involucran lo familiar y lo comercial, a fin de mostrar el dinamismo
de las redes y la variabilidad de las mismas en el tiempo.

Patrén al parecer también obtiene préstamos para su curtiembre dentro de las
redes familiares, pero con distinto éxito. Sosteniamos una presunta relacion de
parentesco entre Patron y Juan de Castro, casado con Maria Josefa Freyre y
Andrade. En 1789 esta ultima se presenta ante escribano publico a fin de acusar a
Patron de fraude y engafo. Sostiene haber firmado y otorgado varios papeles y
documentos para auxiliar a Domingo A. Patrén “en sus mayores quebrantos, no
pensando que con esta compasiva deliberacion fabricara la ruina de dicho su marido
y casa’. Asimismo afirma haber otorgado a Patron dinero y géneros de su marido
para la fabrica de suelas, para la compra de esclavos, e incluso denuncia haber

invertido trabajo personal de Juan de Castro y de sus criados en la misma. Por lo

"™ ABHS. Carpeta 16. Protocolo notarial 160. Fs. 68. 1788. ABHS. Carpeta 16. Protocolo notarial 160.
Fs. 7. 1788. ABHS. Carpeta 17. Protocolo notarial 164. Fs. 43. 1790. Ver también: Marcchioni,
Marcelo, 1997.

> ABHS. Carpeta 15. Protocolo 149. Fs. 155. 1779.

8 Juan Calixto Ruiz Gauna contrae segundas nupcias con Dfia. Lorenza Orellana. ABHS. Carpeta 15
A. Protocolo151. 1781.
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cual dicha Maria Josefa declara nulos los papeles y documentos firmados a favor de
Patrén’®. Este conflicto comercial y familiar es posible seguirlo a partir del juicio que
se entabla entre ambos, a instancia de Josefa Freyre, que incluso impiden por el

término de un afio el regreso de Patrén a Galicia para atender sus negocios’”.

Reflexiones finales

Este trabajo se enmarca en un estudio mayor referente a la conformacion de
la elite saltefia a partir del analisis de dos casos. Domingo Patron y Francisco Costas
son comerciantes que llegan a fines del periodo colonial y logran realizar un claro
ascenso social y constituyen a mediados del siglo XIX un tronco familiar coman y
una de las familias mas importantes de la region. Pero constatar, a fines del siglo
XIX y principios del XX, la preeminencia social, econémica y politica de la familia
Patron Costas no es suficiente para explicar como se conforma la elite, qué
entramado social y qué coyunturas especificas permiten el ascenso social de los
individuos y las familias. En este avance nos centramos a fines del periodo colonial
para analizar, desde su llegada, las trayectorias de los fundadores de ambas
familias.

Este estudio nos permite ver los distintos caminos del ascenso social y
econdmico en la sociedad tardocolonial; la permanencia de valores como el linaje y
la propiedad de la tierra, para la elite mas tradicional y cdmo los comerciantes que
arriban en el periodo borbonico logran insertarse en ese entramado social y el papel
que la riqueza - derivada del comercio- adquiere en esta sociedad. Las dos
trayectorias analizadas presentan patrones diferentes de comportamiento de los

comerciantes saltefios del periodo tardocolonial.

™ ABHS. Carpeta 17. Protocolo 162. Fs. 37-38. Afio 1789.
® AGN, Sala IX, Tribunales, Legajo 174. Real Ejecutoria del Pleito de Dn. Juan de Castro con
Domingo Antonio Patrén sobre juicio de cuentas.

25



El caso de Costas nos muestra una trayectoria bastante comun que siguen
muchos de los comerciantes llegados a Salta a fines del siglo XVIII. El casamiento
con Ignacia Ruiz Gauna lo vincula a una red establecida, con vinculos importantes
con la elite tradicional. Paralelamente Costas construye redes con el grupo de
comerciantes actuando de manera reciproca y mostrando un entramado soélido que
se expresa en momentos de conflicto politico como el analizado por Marchionni para
1805°. En el caso de Domingo Antonio Patrén sus vinculos familiares y comerciales
lo muestran vinculado a comerciantes y vecinos de otras ciudades de la region y de
la peninsula. EI emprendimiento de la curtiembre le permite exportar a los puertos de
Cadiz y la Corufia una interesante cantidad de suelas y la historiografia local ha
resaltado dicha actividad como uno de los emprendimientos locales mas
importantes’’. Si bien ain no podemos establecer la real envergadura de la misma
si estamos en condiciones de afirmar que el itinerario seguido por Patron marca una
pauta de alianzas, inversion, comercio y produccion muy particular en la ciudad.

De esta manera es posible ver, a través de ambos itinerarios como funcionan
la economia y la sociedad local y como las redes sociales- que involucran a
individuos con diferentes grados de compromiso y solvencia social, econémica y
politica-, articulan, en parte, esta sociedad en una coyuntura de cambios y
transformaciones profundas. Continuar el analisis nos permitira ver como se
expresan estos vinculos en tiempos de la ruptura revolucionaria y como afecta la

guerra y el conflicto las alianzas forjadas a fines de la colonia.

’® Marchionni, Marcelo, 1999:184-195.
" Ver: Acevedo, Edberto Oscar, 1965. Ardoz, Ernesto, 1966. Luque Colombres, Carlos, 1991.
Sweeney, E. y Dominguez Benavides, A., 1998.

26



Archivos consultados:
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