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Los veintiséis trabajos compilados en esta
obra colectiva, con su diversidad tematica,
temporal y geografica, nos hablan de tenden-

cias y experiencias similares llevadas adelante

por empresas y empresarios de América
Latina. La obra se ha organizado en cuatro
partes. En la primera parte, los textos reunidos
refieren a estudios en el marco de las redes
sociales y la configuracion de los espacios de
sociabilidad familiar y parentelar en los siglos
XVIil y XIX en América Latina. La segunda parte
trata el problema de las empresas en el
contexto de formacion de los Estados Naciona-
les. En la tercera parte se analiza el espacio
cultural que acompana a la empresa en las
regiones de América Latina en que se instala el
nuevo disefo internacional. En la cuarta parte
se apuesta por una “nueva” historia de las
empresas en América Latina.

En esta obra se promociona la importancia del
abordaje interdisciplinario en la mirada dirigida
hacia los empresarios y empresas, con los
resultados de investigacion sobre estudios
empresariales desde diferentes perspectivas
de analisis.
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sociales, y hasta las vicisitudes de los gondes y marqueses ‘? al c?,rltr‘fln:&i :ﬁ
inscripcidn de una dinastia en la larga duracién, mediante el rubro laflzas o 1tn e
annata”, Estamos en ese aspecto en un moment‘o clave de la. re.ﬂ;ex16n en tt:,sl.a t

tematica, por el enfoque comparado y el tratamlent_o plural, incisivo y globa izante
de esta faceta de la realidad americana, hecho posible por la adopci6n de criterios

diferenciales.*

DE LA CONFIANZA A LA COMPOSICION. CULTURA DEL RIESGO,
DE LA PREVISION Y DE LA RESOLUCION DE CONFLICTOS
ENTRE MERCADERES DEL SIGLO XVIII.

Dario Barriera y Griselda Tarragé

Introduccion

En trabajos anteriores hemos ubicado algunos de los puntos d‘e refere:::
historiogréaficos sobre los cuales partf:n y de .los cuales se .befle:ﬁcmn ln;xse uras
investigaciones sobre mercaderes, relaciones sociales y Fulrura Jl}ndlcfa en elébzm o
rioplatense del siglo XVIIL.! Disefiando ese necesario recorrido, lon'nu oamos
algunas preguntas y sugerencias, en una suene‘ de dlﬂogo con las posg ones
resefiadas. Las preguntas apuntaban de llen9 hacia las matrices tedricas slo r las
cuales reposa el andlisis vincularen la histonograffa_ que se ocupa de las relacio e
sociales en sociedades occidentales de Antiguo Régimen. Partfamos fie un acu-earl
acerca de la entificaciép de los vinculos sociale§ como estructuraciones soci e;
reales, perceptible “como un plural y complejq coryunto de c’:orporaao;le:
comunidades, de vinculos personales y redes soc1.ales ; reconocfamos en el g(; (;
del foco desde lo descriptivo a lo vincular, un acwno.m.etodoléglco a partl.r te
cual se produjo un crecimiento positivo en nuestro conocimiento del funcionamiento

ji , Estudio regional novohispano 1760-
CONTRERAS, Ram6n Marfa, Guadalajara ganadera Bic no I
30. fg&RggﬁA Sevilla, 1977, pp. XI1-458; LOPEZ BOH(’)RQUEZ, Alf, L((J:J rlmn.t:]tr:s ge lazﬂelm:tel:gt;ie
y g ) ta Historia Colonial de Vene: N .
1786-1810), ANH, 1984, 242 pp., Col. Fuentes para : Color ‘ :
f;sfg 0;1(274 pp.41 3)-435; GUERRA, Frangois-Xavier, Le Mexigue. De l'Ancien régime & la Révolution,
L’Ha;mattan-Publications de la Sorbonne, Paris, 1985.

1. BARRIERA, Darfo y TARRAGO, Griselda, “El vinculo, la posibilidad y la r:g(;ciacién. Pn?ctica ;nc:;:u;i
' i6n f i i Santa Fe, siglo XVIII)”, ponencia presen
construccién de vinculos sociales y factores de riesgo ( . s \ e e o
i io i ili ientos politicos y vinculaciones regionales, f
Simposio “Estrategias familiares, comportamien: N JonalsS: 01850,
imei, istéri ? ada, Porto Alegre, Brasil, 23,24 y e ag
Primeiras Jornadas de Histéria Regional Comparada, r gosto de
i i ERA, Darfo, “Negocios y vinculos personales.
2000 y también TARRAGO, Griselda y BlARRI y i .
constrzccién de la confianza entre la previsién y el desamparo”, ponencia presentada a las XVII Jornadas
de Historia Econémica, Tucumén, Argentina, 20, 21 y 22 de septiembre de 2000.
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de aquellas sociedades.? Luego, nos preguntdbamos nuevamente sobre la cuestién
todavia irresuelta de la sociologia cldsica, que no es otra que la tensi6n entre agente
y sistema o, puesto en términos de Giddens, entre “obrar y estructura” >,

Si la definicién de los nexos Y cuerpo de reglas que est4n en la base de ]a
estructura social del Antiguo Régimen escapa a la voluntad de los hombres, una
visién demasiado apegada a esa conviccién contradice teéricamente 1a esencia del
argumento relacional que pretende considerar a las relaciones sociales como
estructuras sociales reales. Nuestra propuesta, en consecuencia, apuntaba entonces
hacia la adopcién de un punto de vista al respecto: en el marco de la tensién existente
(en las bases epistemolGgicas de la sociologia y en la sociedad misma) entre la
accién y lo dado (obrar/estructura), nos parece necesario tomar partido por un modo
de relaci6n entre los elementos. Se trata de otorgar una relacién vinculante a términos
teéricos que, cuando aparece irresuelta, convierte las elecciones de los agentes que
son analizados en simples opciones y, en el peor de los casos, a las estructuras
culturales en las que aquéllos se desenvuelven, en apretados corsés que todo lo
determinan. De no precisarse la entidad relacional de los términos tedricos, los
esquemas pueden resultar decididamente caracterizados a priori, promoviendo
andlisis que eluden considerar realmente el funcionamiento de los vinculos entre
las personas y, sobre todo, entre éstas y las relaciones sociales que, el mundo que
los recibe, sencillamente les ofrece como escenario.

Lejos estamos de poder resolver tamaiio desafio. Sin embargo, es la
permanente presencia de esta tensién esencial la que guiaba, y gufa una vez més,
unos escarceos que tienen como norte explorar las relaciones entre los agentes y la
cultura en la que se desenvuelven (¥ que construyen). Tratamos de hacerlo desde
una perspectiva que ubica a aquellos elementos tedricos en un terreno de
confrontacién: la estructura de la sociedad (en el sentido en que aqui se utiliza,
muchas veces intercambiable por cultura), es uno més de los elementos que los
agentes toman en cuenta en el juego de sus relaciones. En este sentido, los aportes
de la epistemologfa constructivista, la sociologia de la escuela de Edimburgo, 1a
sociologia configuracional y el microandlisis en su versién m4s fundamentalista,
apuntaron en direcciones que, todavia, no han sido lo suficientemente indagadas

2. TARRAGO, Griselda y BARRIERA, Darjo, “Negocios y vinculos personales...”; BARRIERA, Darfo y
RUIZ IBANEZ, José J avier, Actas del Il Congreso Internacional Historia a Debate, Tomo 11, Santiago
de Compostela, 2000, pp. 73 a 82. Una excelente sintesis de Jas propuestas sobre Jas cuales se parte
pueden encontrarse en IMIZCOZ, BEUNZA, José Marfa, “Comunidad, red social y élites, Un anélisis de
la vertebraci6n social en el Antiguo Régimen”, en IMIZCOZ BEUNZA, José Marfa (dir.), Elites, poder
y red social. Las élites del Pafs Vasco yNavarra en lu Edad Moderna (Estado de la Cuestion y perspectivas),
Bilbao, 1996.

3. GIDDENS, Anthony, La constitucitn de la sociedad. Bases para la teorta de I estructuracion, Amorrortu,
Buenos Aires 1995 [The Constitution of Society. Outline of the theory of Structuration, Polity Press,
Cambridge, 1984].
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por los historiadores. El papel que Latour y Callon asignan al soci6logo —ese
sociélogo que, desde su andlisis, “ayuda” a los agentes a hacer estructura— o ¢l
peso otorgado a las decisiones y los vinculos interpersonales sobre la estructuracién
y la configuracién social, por Cerutti y Gribaudi, respectivamente, han acabado
con la posibilidad de adoptar puntos de vista que, sencillamente, incluyen las
acciones de los sujetos en moldes preestablecidos.

Estudiando los comportamientos seguidos por empresarios del setecientos en
materia de minimizacién de riesgos, se ha encontrado que el fortalecimiento de la
confianza a partir de la construccién de vinculos préximos no siempre tuvo el resultado
esperado.* Desde una antropologia de la lealtad que, para los hombres de aquellos
tiempos, se basaba en la disponibilidad de un buen ntimero de parientes, de deudos,
de paniaguados o de criados, una decepcién respecto de las expectativas parece
representar —para los analistas de esa antropologia— una excepcién o una anomalia.
Sin embargo, algunos estudios que hemos venido realizando sobre familias
rioplatenses de los siglos XVI, XVII y XVIII, muestran claramente que la familia,
lejos de ser ese tranquilo jardin en el que se plantan vinculos de los que florecen
lealtades incondicionales, acaba siendo sobre todo un espacio de confrontacién.

Confrontacién basada en una disputa que resulta de la relacién entre recursos
disponibles y agentes que pretenden disputarlos, echando mano de todo cuanto se
ofrece culturalmente a sus posibilidades de manipulacién en sentido lato. El orden
de la posibilidad, entonces, se construye sobre la base del vinculo pero, como lo
plantea Mauro Cerutti, no es mecdnicamente deductible de esta trama.” Si se admite
que las relaciones tienen en esa sociedad un peso decisivo como factor de
estructuracién, o como proponemos aquf, que la relacién entre los agentes y la de
éstos con los elementos estructurales (con la cultura) se vinculan en términos de
juego —donde los términos culturales forman nodos relacionales a la vez que

4.  Ver por ejemplo la cita 51 del libro SOCOLOW, Susan, Los mercaderes del Buenos Aires virreinal:
familia y comercio, Ediciones De la Flor, Buenos Aires, 1991, que no obstante se encontrarfa, en lineas
generales, dentro de una visién mds ajustada a la dicotomfa regla/excepcién, sin siquiera plantear la via
del intersticio... La linea constructivista est4 mejor reflejada p. Ej. en MOUTOUKIAS, Zacarfas,
«Narracién y anélisis en la observacién de vinculos y dindmicas sociales: el concepto de red personal en
la historia social y econémica», en Bjerg, Marfa y Otero, Herndn (comps.), Inmigracidn y redes sociales
en la Argentina moderna, Tandil, 1995, pp. 211-241.

5.  Esto se desprende también de la lectura de varios de los trabajos que hemos compilado en un monogrifico
acerca de la historia y la antropologfa jurfdicas. Cfr. BARRIERA, Darfo y DALLA CORTE, Gabriela
(coords.), Historia y Antropologta Juridicas, Revista Prohistoria, Afio V, N° 5, Volumen Monogréfico,
Rosario, 2001; BARRIERA, Darfo y DALLA CORTE, Gabriela (comps.), Espacios de Familia. ; Tejidos

de lealtades o campos de confrontacién?, Jitanjdfora, México, 2003.

6. BARRIERA, Darfo, “Familias y Parentelas: de la construccién de un tejido de lealtades a la formacién
de un espacio de confrontacién”, en Vers une histoire politique configurationnel. Conguérants, familles
et rapports de pouvoir dans une ville aux confins de I ’Empire Espagnol - (Santa Fe, Rio de la Plata, XVI-
XVl siecles), These de Doctorat, EHESS, Parfs, 2002, p. 435 y siguientes.

7. CERUTTI, Mauro, {l vincolo e la possibilita, Feltrinelli, Milano, 1986.
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c?mponen parte del contenido de los flujos y hasta de la direccién de los
v1‘r‘1culos —nOos encaminamos hacia una conceptualizaci6n segun la cual “contexto”
y conﬁgurac'ién” son constelaciones méviles en permanente proceso de definicién
Esta perspectiva no sélo jerarquiza las acciones de los agentes y las caracten’sticas.
contenido, duracién, direccién y visibilidad de los vinculos: también otorga a lc;
heredado, a lo estructural, a la cultura, una plaza de autonomia relativi ue
puesta en relacién (verdaderamente en relacién) con los sujetos y sus vfncucios,
pretende construir miradas cada vez més méviles que contribuyan a cuestionar ,
—eventualmente— enriquecer las imégenes de las que disponemos ’
Instalados incémodamente entre la incertidumbre y la posit;ilidad nos
Proponemos en esta ocasion iniciar el abordaje de un camino doblemente irrit’ativo
para nuestras propias convicciones. Habiendo dado algunos pasos en la direccién
trazada por las elecciones de los agentes, pensamos esta vez en considerar uno de
esos elementos decididamente menos fiitiles que el espacio de una vida. La relacién
que .abora nos convoca es la de los agentes que resuelven “componerse”, con las
tradiciones de la composicién que esa cultura les presenta y que adema”ls €stos
age'ntes‘ se representan. El doble caricter de irritacién que prese;lta la tel’nética
deriva, Justgmente, de dos situaciones vinculadas con la perspectiva teérica desde
la cual partimos. Por una parte, la “composicién” como elemento de cultura, nos
pone fr;nte al problema de abordar unas tradiciones de larga duracién y de com, leja
fc.)rma.mén, sobre las cuales apenas comenzamos a informarnos. Contemn lap; sJu
historicidad y su disposicién configuracional en los exdmenes casufsticos l'II':l orta
una tarea de largo aliento. Por la otra, considerar este elemento de cultu,ra g)mo
par.te fiel juego en tanto que recurso disponible (que, en su disponibilidad, se
re&gmﬁca y modifica), pone seriamente a prueba la validez de las conviccio;les
teér_was enunciadas, ya que nos mete de lleno en el corazén de la tensién entre la
accion y lo dado. Los parrafos que siguenfconstituyen, en el mejor de los casos
nuestro primer borrador en el intento de construir un camino que apena ienza
a abrirse ante nosotros. penis comienza

Los mercaderes y su oficio: factores de riesgo y estrategias de previsién

“Riesgo.: peligro de precipitarse, como el que va por lugares dsperos

y er}tre riscos; otros quieren que se aya dicho a rigore, por el rigory el

Z.elzgro @ que uno se pone en las cosas arduas y dificultosas. De allf se
ixo arriscar y arriscado.” Sebastin de Covarrubias, Te

Lengua Castellana, ; Tesoro dela

Desarrollar 1a actividad mercantil en el 4rea rio
. llar | : platense-peruana durante e)
siglo XVIII, implicaba la consideracién de la existencia de algunos factores de



74 Empresarios y Empresas en América Latina (Siglos XVIII-XX)

riesgo especificos. Uno de ellos —y no el menos importante— estaba ligado al
ciclo “climatico”. Como ha sefialado Garavaglia, las variaciones estacionales 0
anuales de la media de precipitaciones, podfan ocasionar (por abundancia o escasez)
severas modificaciones en el ritmo de la vida econémica —y de la vida, sin més—
de estas regiones.® El Cabildo santafesino era afecto a adoptar medidas de una
particular pragmatica: las Actas de las sesiones desde los afios 1615 a 1780, ofrecen
no pocos registros segtin los cuales, los capitulares resuelven mandar misas o
rogativas por las cuales la ciudad —como cuerpo— solicita a su Patrono o al Sefior
una intervencion directa en los asuntos del clima. No menos graves eran los
problemas derivados de las llamadas “pestes”: langostas y polvillo afectaban el
normal desenvolvimiento de las actividades por temporadas que, en algunas
ocasiones, se extendieron por varios afios.’

Por su parte, las vasijas en las que se trasladaba el vino no siempre ofrecian
la seguridad necesaria para este producto, tan sensible a la oxidacién '°, de la misma
manera que el trigo y los cueros, entre otros efectos de la tierra, pueden pudrirse o
servir de exquisito alimento a las polillas. El sostenimiento del frente militar contra
los indios, significaba otro frente de riesgos (aunque también de oportunidades,
dada la participacién de algunos mercaderes de Santa Fe en el aprovisionamiento
de las milicias).

A no pocos dafios se exponia quien ignorara, por ejemplo, el estado de los
precios en cada plaza. Las coyunturas de precios locales, como sugieren Gelman y
Assadourian, y que nosotros mismos hemos comprobado en la correspondencia
comercial de Bartolomé Diez de Andino, constituyen un dato elemental en la
elaboracién de estrategias para minimizar riesgos.!! Gelman asegura incluso que
es uno de los factores de més alto riesgo. El comerciante se basaba jui.aiiente en
este desconocimiento mutuo de los mercados y en el conocimiento que €l podfa
tener de los mismos gracias a sus corresponsales, a la manera de una ventaja
competitiva.'? El conocimiento de las coyunturas le permitia hacer buenos negocios
aunque en algunas oportunidades la circulacién de la informacién no fluyera lo

8. GARAVAGLIA, Juan Carlos, Pastores y labradores de Buenos Aires. Una historia agraria de la campafia
bonaerense, 1700-1830, Buenos Aires, 1999, p. 30. También sus consideraciones en el conocido libro,
Mercado interno 'y economia colonial, pp. 435 y siguientes.

9. AHPSF, Actas Capitulares. Véase también “La ciudad amenazada”, en BARRIERA, Darfo, Vers une
histoire..., Parte IL.

10. Don Carlos Guerrero —nombre que aparece con ciena frecuencia en las cuentas de Andino y que recibe
en ¢l Paraguay unos envios de vino en botijas provenientes de Mendoza— recibe la recomendacién
alentindolo a que se deshaga de ellas ripidamente para que no s¢ pase, como sucediera con una partida
anterior. AHPSE, CDA, Carpeta 9, T1, carta a Carlos Guerrero, 8/12/ 1753.

11. GELMAN, Jorge, De mercachifle a gran comerciante. Los caminos del ascenso en el Rilo de la Plata
Colonial, Universidad Internacional de Andalucfa, UBA, Sevilla 1996, p. 138; ASSADOURIAN, Carlos
S., “Chile y Tucumén en el siglo X VI, una correspondencia de mercaderes”, en Mercado Interno....

12. GELMAN, Jorge, De mercachifle..., p. 42.
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§uficientemente rapido como para evitar un traspié. Esto es particularmente
importante para una economia en la cual los precios son estables en el tiempo
largo, pero no en el corto.

. Para obtener la informacién en el momento preciso, resultaba necesario estar
vinculado con una red de mensajeros que se desplazaran a mayor velocidad que las
mercancias.'? Los cobros pendientes que engrosaban el “activo” del testamento de
un comerciante, eran —muchas veces— incobrables.'* Un juicio por cobro de pesos
llevado hasta el final y obteniendo en el mejor de los casos sentencia favorablc;
para el acreedor, tampoco garantizaba el cobro de la deuda. Sin embargo, en la
venta al fiado no todo es factor de riesgo." La cuesti6n de la venta al ﬁad’o esta
atravgsada por la problemética de la relacién de fuerzas y una de las pautas que
permite tener el maximo de garantias radica en ubicarse dentro de una relacién de
fuerzas favorable para quien fia, dimensién politica correlativa de la desigualdad
en los términos del intercambio. Para el andlisis econ6mico, la generalizacién de la
venta al fiado puede relacionarse con la escasez “crénica” de moneda en estas regiones.
Pero, si una vez més adoptamos la perspectiva de 1a relacién social, mas importante
que constatar la escasez, “es ver...qué sectores se beneficiaban de esta situacién”. 1

Al riesgo que corre un comerciante que otorga fiado o habilitaciones, debe
confrontarse la construccién que ese acto implica. En la préctica del fiado, tanto
como en la de la habilitaci6n, se construye una relacién de poder basada en la
existencia de capacidades asimétricas entre las partes. Una de estas capacidades
detentadas por el otorgante, es la disposicién de recursos para proveer préstamos
—adelantos en plata, moneda de la tierra u otros efectos—, combinada la posibilidad
econémica de soportar las “demoras” con la elasticidad necesaria para “componer”
la deuda con un margen de amplitud importante frente a lo que se ofrezca como
pago llegado el momento. Esta es la figura del habilitador,” un mercader (c
corperciante) que capitaliza una multitud de suplencias hechas a individuos de
variados espacios y niveles, que se constituyen en sus deudores y, eventualmente
en hqmbres de confianza. El caso est4 bien ilustrado en Bartolomé Diez de Andino’
de quien se ha podido constatar destreza en el manejo de este rol en varios ajustes, (;

13. GELMAN, Jorge, De mercachifle..., p. 44, ASSADOURIAN, C
R , ...p.-44; , Carlos Sempat, M.

14, GELMAN, Jorge, De mercachifle..., p. 135. pat, Mereado Intermo.. p. T3

15. Ental caso, es pwc.iso examinar también cuéles son los elementos que, en la relacién, no son considerados
como df’ riesgo, sin los cuales la misma no existirfa, puesto que no hay razones para pensar que los
comerciantes rcallz.aran ventas al fiado en ¢l caso de que todo fuera riesgo. En el trabajo referido, Gelman
con.ecté esta chStlén con una serie de planteos (tales como la fragilidad de los productores frente al
calpl:ialfmcrcanul, la consideracién de la venta al fiado como expresion de una situaci6n de dominaciéh
y la diferenciacién entre venta al fiado y crédito monetario (el fiado permite més ito i '
los términos del intercambio). P i que el crédito imporer

16. GELMAN, Jorgc: pe mercachifle...., p. 14; més sobre el tema, especialmente en pp. 94 a 102.

17. La figura del habilitador, como mercader que adelanta plata y mercancia a los productores directos, en
CONCOLORCORVO, Lazarillo de ciegos caminantes, Buenos Aires, 1946, pp. 110-111. '
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arreglos de cuentaen los cuales se evidencia tanto su solvencia en el dispositivo de la
suplencia como la particular amplitud de su giro comercial “potencial”, en la medida
que acepta géneros de los mas diversos!® —que, obviamente, luego enviard, por
ejemplo, como efectos “para pagar a la gente” en su estancia de la otra banda—."
Asi, la situaci6n de riesgo, ese “rigor y...peligro a que uno se pone en las
cosas arduas y dificultosas” se presenta, sino compensada, acompaiiada en el caso
de los mercaderes, por el hecho de que la adopcién misma del riesgo implica la
posibilidad de construir, bajo formas relacionales, mecanismos que, s espera,
minimicen ese mismo rigor y peligro. La red de operadores, de factores o de agentes
que monta un mercader, se constituye en el momento de su “uso”; por una parte,
no puede afirmarse que el mercader-sedentario disponia de estos recursos de manera
latente y llegado el momento, los utilizaba como quien presiona sencillamente
sobre un dispositivo que, sensible al tacto, se dispara. Por la otra, el funcionamiento
de las redes comerciales y el flujo de mercaderias a través de estas redes, no cuenta,
en esta “economia de antiguo régimen” con otro garante que las relaciones
interpersonales que significan, al mismo tiempo, riesgo y previsién. Los dispositivos
de realizacién y de previsién se montan €n el mismo momento en que se planea y
planifica su utilizaci6n, con los consiguientes altos niveles de riesgo que esto
implicaba, riesgo que tendia a ser minimizado menos por la existencia de
mecanismos juridicos que aseguraran algin tipo de tranquilidad a quien maés
arriesgaba que por la existencia de una reciproca necesidad de las partes en el
marco de un funcionamiento que excediera lo inmediato: la correcta consecucion
de uno o dos negocios, €l correcto comportamiento del operador “menor” para
con el mercader que le permite llevarle sus negocios, constitufa una buena
plataforma que proveia de seguridad a uno y de una probable continuidad para el
otro. Por lo tanto, la “utilizacién” es mutua: las compaiifas se formalizaban en
tanto habia razones convenientes para las partes, razones que muchas veces inclufan,
por ejemplo, el pago de una deuda anterior o la posibilidad de abandonar un sitio.
Es asi que, por ejemplo, la movilidad con punto de residencia suele seguirse de
efectos positivos para el volumen de negocios del mercader: siguiendo a Gelman,
“(la) amplitud del 4rea geogréfica no es un dato dado de una vez y para siempre,
sino que es parte de la propia evolucién en la carrera del comerciante y de la

progresiva importancia de sus actividades”.®

18. Tal el caso de los tratos con Juan de Setiibal, entre otros. En 1764, éste arrienda un horno de ladrillos a
Juana Maciel en la otra banda; y le ha dado vacas, novillos, terneros, yeguas, mulas, borregas, ¢n parte de
pago por 840 pesos y sus réditos, suplidos por Bartolomé tiempo antes. AHPSF, CDA, Carpeta 9, I1L, f.
26.

19. Por ejemplo el detalle del envio a Casafus, el 7 de septiembre de 1748, que se compone de 44 efectos
distintos —desde vacas hasta botones forrados— y por cuya cuenta recibe, ademis, nada menos que diez
carretas y una docena de ejes... AHPSF, CDA, Carpeta 9, III.

20. GELMAN, Jorge, De mercachifle..., p. 32.
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El repertorio lingiiistico: hacia una antropologia del léxico y las practicas de
los mercaderes.

“Se preferia a un pariente como aprendiz porque se creia que se podia
confiar mds en él; se lo podia mandar a las provincias con cierta
seguridad de que volveria”, Socolow, Susan Los mercaderes..., p. 31.

“Asi no es objeto propio del valor el procurar dinero, sino confianza...”
Aristételes, Politica, Libro 1. o

Alg.una.ls investigaciones sobre comerciantes y mercaderes del siglo XVIII
han contribuido a disefiar y afinar la naturaleza de la antropologfa relacional que
sostenfa el funcionamiento de compaiiias de grandes y pequefios comerciantes
Analizando a los comerciantes del México borbénico, David Brading aﬁrmaba;
que la “habilidad mercantil era esencialmente individual, y el éxito de una persona
depe}ldl’a principalmente del grado de confianza que era capaz de inspirar a los
demis comerciantes”.?! Estudiando el caso de los comerciantes de Buenos Aires
Susan Socolow ofrece el mismo argumento visto desde un momento critico cuandc;
no§ r'ecuerda que la “empresa comercial no podia convertirse en una s’ociedad
anonm}a'que soportara la muerte de un fundador...todas las sociedades se disolvian
automapcamente con la muerte de cualquier socio. La tinica esperanza del
comerciante era que un hijo o un yerno, entrenado por €l, continuara en el comercio
aunque fuese con un capital muy reducido, intentando a través de los contacto;
personales que el comerciante fallecido habfa establecido, recrear la fortuna ante-
rior”. pa continuidad, sedimentada sobre todo a partir de un algo grado de
endogarma, parece mds sencilla a partir del matrimonio de las hijas de los
come.rmantes con hombres que, en la mayoria de los casos, estaban previamente
relacionados con el padre-mercader quien, aliando a su socio o factor
matrimonialmente con su hija, lo incluye en la esfera de los parientes, alimentando
la expectativa de una lealtad que, entiende, necesita ser reforzada mas alld de su
capacidad de provisién de giro.

Pariente es ese “deudo que es de un mesmo linage, latine cognatus”.
Empare.nta‘rse. siempre segiin ese extraordinario lugar de memoria y registro que
es el diccionario de Covarrrubias, es “ajuntarse en parentesco por via de
casarr}ier.no”.23 Vinculemos ahora estos registros seménticos del siglo XVII con
las précticas comprobadas, a fin de vincular el universo de conceptos enredados en

21. ??H?DIN(SG, 1\],)év:ld, gg:;[r;; y comerciantes en el México borbénico (1763-1810), FCE, primera
eimpresién, México iners and Merchants in B 1 - i Iniversi
et 19TL) o a8 in Bourbon México, 1763-1810 Cambridge University

22. SOCOLOW, Susan, Los mercaderes..., p. 41.

23. COVARRUBIAS, Sebastian de, Tesoro de la lengua castellana, p. 854.
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la conviccién de aquellos agentes, segin la cual la proximidad de los vinculos
reduce el riesgo en el mismo proceso en que estos riesgos se toman. Las palabras
involucran fntimamente las actitudes y los valores implicados en el acto de creacién
de lazos mercantiles o comerciales con los principios antropol6gicos que presiden
todo tipo de vinculacién en la sociedad de Antiguo Régimen. La asociacién de un
mercader con otro, o con su factor, implica “hacer compafifa”, cuya dltima acepcién
en el Tesoro, “significa alguna vez el trato comin de dos 0 mis mercaderes”.
Covarrubias registra que “la compaiifa presupone igualdad, porque los amigos y
€ompaiieros, en tanto lo son en quanto tratan igualmente, sin hazer diferencia uno
de otro”. Igualdad imposible desde la esencia asimétrica que rige toda relacién en
esa sociedad, pero que constituye un horizonte de expectativa en funcién de la
supresién de la posibilidad de una traicidn, ya que, continia Covarrubias, se hace
compaiiia “de modo, que mi amigo sea otro yo”.% De la etimologia, dice el autor
del Tesoro, “Algunos quieren que compafiero se aya dicho de con y pan, porque
entre amigos no ha de aver pan partido, sino comer de un mesmo pan.”, acepcién
que se acerca casi al punto de la coincidencia con aquella de familia, donde todos
*“comen de una misma olla”, En la pretension de igualdad, en esa pretensi6n de lo
imposible para el Antiguo Régimen, se lee menos la voluntad del que esta sujeto
que la esperanza del que ocupa la posici6n superior: la igualdad de 1a compaiifa no
apela a una igualdad de derechos, sino a una igualdad en la correspondencia, al
deseo de la supresién simbélica del vinculo asimétrico en funcién de la eliminacién
de todo argumento que pudiera originar traicion.
No es esta la tnica fusién semdantica que anuda los términos del comercio
con los de la antropologia de la sociedad. Asi, el comerciante que fia —y, como
dijimos, se ubica en una posicién expectable en tanto que relacién de poder—
también confia. Confiar es “fiar, tener esperanga o tener seguridad de la fee de
alguno”. Covarrubias no se engafia y tampoco omite, en el registro, el cardcter
constructivo de la accién, escogiendo el verbo que mejor se ajusta a este caricter:
“confiar —dice— [es] hazer confianga, entregando su hazienda o otra cosa”. Nada
acerca mas, en esta relacién, al mercader que entrega su hacienda con la relacién
que, espera, esta construyendo a fin de no perder esa misma hacienda: “Confianga,
esperanga, Tener confianga. Hazer confianga”. Se tiene confianza haciéndola. Pero,
el registro es claro, se constituye como tal en el riesgo, contenido en la expectativa
de no ser defraudado, que Covarrubias adhiere al término, utilizando la voz
“esperanga”.
El crédito ofrecido por una de esas partes que confia, que tiene la esperanza
de no verse defraudada, es a la vez “buena opinién y reputacién”. El crédito entre
mercaderes, registra el Tesoro, es *“abono de caudal y correspondencia con los

24. COVARRUBIAS, Sebastisn de, Tesoro...., p. 343.
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demés”. Es esa 'misma correspondencia a la que apuesta, con la supresién de la
Se81gual~dad, la simetrfa propuesta por la compaiifa. Si no existe correspondencia, los
compafieros”, mal podran comer en “una mesma mesa”. Fiar por otra 'arte,
tanFo “pagar sino acierto plazo” como “assegurar a otro que cumpiiré lo que prom' tes
obligdndose justamente con €é1”. Fiar es “hacer confianga”, “fiar, tene(r; 0 Fi)nié ede’
que no le han de engafiar, como: Yo me fio de mi amigo”, Y(; conv’ieno en ﬁu anr:x ;
—en aquel ser préximo que no podré defraudar mis expectativas— en tantoen cuangt0
fio a ese otro. Lo convierto en un fiel que “guarda fee y lealtad”, en ese “que tr; .
verdad y no engaiio a otro”, en el que guarda lealtad “al que se ﬁe; de é1” et
Y €s en este anudamiento donde se recupera, incluso desde ;el registro
semdéntico, la actualizacién de una asimetria que nunca se ha perdido sinog
§olarpenre, ha sido sometida a cierta aliteracion: en la lealtad siempre "‘se dicgl:ie’
.mfenor a mayor, como vassallo leal; opénese a la palabra T;aydor” La traicié y
mstala.ld.a e.n el horizonte de las representaciones anteriores como aquc.ello ue dlel'?,"
ser minimizado como posibilidad a partir de la construccién del vfnculoqa are :
en las aqtfpodas del vinculo de lealtad que, nos recuerda, es siempre un’ vll’)ncu;:e
entre no iguales. La relacién asimétrica, la relacién de poder, no desaparece: osc'l0
zosz desglaza soterrada, por conductos sinuosos, hasta émerger sin re;nediloa
Anr:i ge:; ;é;ikr:]aec;rlo por su naturaleza de entidad esencial a la antropologfa del

A& £
Mas cerca estin mis dientes que mis parientes”

Si alguna virtud tienen los refranes y proverbios, recogidos bajo distintas
form.as,. es la de mostrarnos con toda su crudeza las reglas de la excepcién. L
proxu.m.dad, base de la confianza que debe construirse para espantar las posibih'dz.ide;l
de traicién, constituye un atributo exacerbado en la imagen de esos “dientes”
encastrados en la mandibula del sujeto, que —segin reza el refrin— constit ,
una metéfora inalcanzable para las relaciones humanas, por grande que haya slilge
e! talento operativo de quien se haya librado a la construccién de Ja tramayAnte(s)
bien que comenzar por un final casi forzoso —Ila ocurrencia de traiciones ;1 sar
delos ngdos vinculares—, parece conveniente revisar, de todos modos, los atﬂl}:tftos
y capac1da4es puestas en juego en un caso de construccién de esos ’vfnculos u
fueron sancionados para evitar lo que, a veces, resulta inevitable. e
' Volvemos sobre una figura ya estudiada en otros trabajos,? pero esta vez
Interesados particularmente en la naturaleza constructiva de las relaéiones entablada;

25. Lainformacién acerca de las vinculaci
r . | ciones de este mercader fueron trabajadas en TARRAGO, Gri
«Los Diez de Andino: un linaje colonial santafesino (1660-1822)», en Cuadernos de Historia kf;:c:;i

16, UNLu, Lujén, 1994 especialmente
N y ; Pp. 53 a 65, luego retomadas conj
Darfo y TARRAGO, Griselda “Elogio de la incertidumbre..”, Winiaments eh BARRIERA,
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con uno de aquéllos que fueron sus parientes, SOCiOS Y “partes” en sus negocios.
Recordar entonces la caracterizacion de su perfil es el paso obligado para facilitar
la comprensién de los movimientos de generados en torno suyo. Esta arista
especifica de las actividades del mercader puede proporcionarnos también algunos
elementos que permitan discutir o confirmar aspectos de modelos explicativos
como los que examinamos més arriba. El caso del mercader que abordamos es,
justamente, una variopinta muestra que s resiste a ser objeto de encuadres
simplificadores: a pesar de una enorme cantidad de previsiones, sufre los avatares
que le imponen la sancion de otras alianzas momenténeas, a la postre, més eficaces
que las suyas. A pesar de su ubicacién privilegiada, los menos poderosos —o
mejor, los que tienen otro poder, el que les otorga la movilidad y la habilidad para
explotar los recursos de ]a misma sociedad que no les asigna un lugar entre los
“poderosos’— consiguen que él cumpla con su parte en los acuerdos pero no le
corresponden.

Bartolomé Diez de Andino pertenece a la tercera generacioén de una familia
andaluza venida al Paraguay hacia 1660. Juan Diez de Andino —su tio abuelo™—
fue gobernador del Paraguay entre 1662 y 1671 y desde 1679 hasta su muerte en
1684. Aunque soltero, trajo consigo a hijos de dos primas que se convirtieron en la
clave del funcionamiento de las actividades privadas del funcionario colonial.
Vinculado al comercio yerbatero, algunas mandas suyas dejan en muy buena
posici6n a uno de sus sobrinos, Miguel Diez de Andino —padre de Bartolomé—
quien se dedica plenamente al comercio yerbatero, ahora desde Santa Fe. El
casamiento de Miguel con Petrona Alvarez de la Vega? ejemplifica bien el tipo de
unién estereotipada entre el comerciante recién llegado y la familia antigua que,
sin ofrecer bienes materiales en la dote, provee al recienvenido el lustre necesario
para elevar el rango social, aspecto que —finalmente— no puede alimentarse sélo
con las riquezas. Refiriéndose a los mercaderes de Buenos Aires del siglo XVIII,
Socolow dimensiona la combinacién de los valores atribuidos (el apellido, las

 riquezas heredadas, los titulos) con el peso de la posesién del circulante: “Era més
facil casarse ‘bien’, tener asociaciones personales y comerciales prestigiosas y
aprovechar las relaciones con el gobierno, si uno tenia un apellido importante. Sin
embargo, un desconocido industrioso podia, a través del trabajo intenso, la
acumulacién de capital, el matrimonio y el parentesco y un poco de suerte, abrirse
camino en los rangos del respetable grupo medio de los comerciantes”.?
Los contactos de Bartolomé Diez de Andino, no eran pocos ni menudos. Sus
negocios lo vinculan con importantes comerciantes portefios, tales como Domingo

26. Informaci6n que se deduce del testamento cerrado que Juan redactara hacia Jos afios 1660s. La opini6én
de algunos genealogistas, al respecto, dista de ser undnime.

27. TARRAGO, Griselda, «Los Diez de Andino...», pp. 45-49.

28. SOCOLOW, Susan, Los mercaderes..., p. 37.
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de Basavilbaso, Carlos Wright, Juan de Lezica, Francisco Pereira de Lucena
Joseph ,de Ramos, se pueden contar como los més notables entre muchos otros 2);
La razo? es el rol de articulacién que juega Diez de Andino entre las le'an;I
economias del Paraguay, el Alto Perd, la regién de Cuyo y Buenos AiresJ LoS
tratos 1nd19an que tiene operadores por su cuenta en varios puntos estratégiCC;S' ersl
1753 Domingo d'e los Rios le despacha cinco sacos de tabaco desde el Paragua' 30
En este mismo afio, mantiene correspondencia con Don Carlos Guerre):o
norpbre que también aparece con cierta frecuencia en las cuentas de Andino ’
recibe en el Paraguay unos envios de vino en botijas provenientes de Mendo)zla?'l;e
recomienda se deshaga de ellas rapidamente para que no se pase, como sucedi:ere
con una partida anterior.®! El contacto con el Paraguay requiere de r,nuchos hombre E}
son mds de una docena los nombres que aparecen en tan s6lo una década l:;
repetwlon.es? no son numerosas, lo que muestra el caricter coyuntural y acota’ld); de
cada comisién o negocio. Ramén de Espindola, otro de sus operadores en tierra
paraguaya, le escribe en febrero 1762, anunciédndole un envio de casi 100 arrobas
de ){erba y unas 17 de tabaco, pidiéndole lo supla con efectos de Castilla, *
surtimiento del conchabo de la xente”.*? .o
Vicente Ascona es otro socio ocasional, que opera en la direccién del noroeste:
en 1’759 se encuentra en la frontera (quizas en Santiago del Estero) esperando u .
envio de ganado (poco més de mil cabezas) para vender en Salta o Jujuy. Parte drl
gste ganado proviene de las propias estancias de Bartolomé aunque es p)c:sible .
incorporara a la tropa animales de otros.* También entre 1760 y 1762 —afios q‘l;e
parecen sefialar el pico m4s alto de su giro— tiene cuentas con Bartolomé Quirc? :
socio de Manuel de Orduiia, quienes también operan desde el Paraguay. Esta mues%rz
de 1¥1Ferc.ambios, més la constatacion de la percepcién de unas tasas ;ie interés por
habilitacién —usuales pero importantes— que oscilaban entre el 8 y el 11‘;3 i
parecen configurar un panorama bastante alentador: si el giro es variado’e
importante, y las relaciones diversificadas —en cuanto a nombres, espacios
rubros—T esta “estrategia de frentes miiltiples” funcionarfa, por sf con;o unade la)s,
estrategias de disminucién del riesgo. ,

Algunas de estas liquidaciones de cuentas llevan afios, y con el cierre de
negocios, el mercader o el factor que “debfa” el cumplimiento, conserva sobre

29. AHPSF, \ i
ponl::O; (SZODébEg&’:t; l:,;,allll,l.hf;s ;Ie:c Zj; ’::en't: 'Tﬁnlma de 1754-55; acerca de estos comerciantes
30. AHPSF, CDA, Carpeta 9, I, ff. 27-28, Carta de Domingo de los Rfos, 1753
;; :::g}}:. CDA, Carpeta 9, I, carta a Carlos Guerrero, 08.12.1753. ' .
. _te d;sg.thgs?e;;, %,;;1 cgér;::;min r:: .ﬁs)ﬁﬁ:;;:;gl? c1:an;o a la referencia al surtimiento a la
: 3 , imiento de m: :
. mgifsul::nocs])d; lacs mﬂitc;it;s tIiIeI Cf(f)rricntes». en Cuadernos de Historia ;eg;)r:aaz‘:fi:;m: 713%53;;5;?1?15
- AHPSF' CDA’ C:Zems C;m 1;¢ s 44 a 53, Cartas y vales de Vicente de Ascona, 1759.
; , reira Lucena, Cuentas con Joseph de Ramos.
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todo la “confianza” de quien lo habilité. En la sociedad preliberal, donde el marco
juridico no provee de los instrumentos 6ptimos para la previsién* —e, insistimos,
quizds también en muchos casos que se pueden considerar en sociedades
“modernas”— la confianza es al compromiso mercantil lo que el juramento a la
prueba juridica: es su garante, mas alld del efectivo funcionamiento de la garantia.
Como sefiala Dalla Corte, “paraules com ara fiador, fianga o confianga no sén
mots pronunciats a l’atzar, sin conceptes que en 1’ambit del dret adquireixen un
sentit definit i parlen tant de les obligacions que contreien les persones com dels
documents escrits que podien presentar-se como a prova en juidicis potencials”.%
De todos estos operadores relacionados con Diez de Andino, nos interesan
particularmente dos: Francisco de Bania y Manuel Ferreyra Braga de Couto. El 25
de noviembre de 1762, dias antes de su partida en misién hacia Potosi, Manuel Ferreyra
Braga de Couto recibia de Bartolomé Diez de Andino un poder cuya redacci6n se
presté a no pocos avatares juridicos a partir de interpretaciones enfrentadas. El tinico
aspecto que no se discuti6 de este papel fue aquél relacionado con la tarea principal
que debia realizar el apoderado: cobrar una partida de yerba adeudada a Diez de
Andino por don Francisco de Barda, entonces residente de Potosi, cuyo monto
ascendfa a nada menos que 30.000 pesos. Hacia septiembre de 1774, Braga de Couto
solicitaba y consegufa por enésima vez originales y copias de las actuaciones a la
cura de la Real Audiencia de Chuquisaca durante los tiltimos doce afios, en relacién
a esta evidentemente dilatada gestién. Si las artimafias y los procedimientos que
permitieron tamafia demora son interesantes, no lo son menos algunos aspectos de
esta documentacién que nos ponen en contacto con el orbe de lo judicial tanto como
con el de las relaciones personales que estos agentes habian construido o intentaban
construir. A través de las mismas, entramos en el mundo “juridico”, en el campo de
una cultura que, entre la prescriptiva y lo consuetudinario, constituia el soporte y la
materia misma de las practicas comerciales que intentamos analizar.

Algunas de las cartas escritas por Bartolomé, contienen huellas que permiten
caracterizar la naturaleza de la relacién que le-une a Braga de Couto: “querido
primo”, “muy amado compadre”, “compadre y mui amado sobrino”, son algunos
de los encabezamientos més frecuentes que brotan del pufio del mercader santafesino
durante los meses que van de enero de 1762 al mismo mes del aiio siguiente.”” La

35. Noignoramos que de hecho los habfa —la escritura de obligaci6n, 1a libranza y la cesién de deudas, entre
otros, analizados por GELMAN, Jorge, De mercachifle..., cit., pp. 93 y siguientes— ni que es el Comercio
el 4rea dentro de la cual un derecho especffico se va a desarrollar més tempranamente. Sin embargo nos
estamos refiriendo a factores que, justamente, han sido descuidados y que nos parecen medulares en
relacién al marco jurfdico; la traicién de la confianza, efectivamente, es un punto que aparece como
materia argumental en procesos judiciales entre comerciantes.

36. DALLA CORTE, Gabriela, Vida i Mort d'una aventura al Riu de la Plata. Jaime Alsina I Verjés, 1770-
1836, Publicaciones de I’ Abadia de Montserrat, Biblioteca Serra d'Or, Barcelona 2000, pp. 76-78.

37. AGN, Sala1X, 32-9-6, exp. 271, f1. 1,7 y 8.
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relacién comercial se confundfa con la familiar: Braga se habfa desempefiado ya
como agente de negocios de Bartolomé Diez de Andino en Asuncién del Paraguay
Yy, con .se.gun'dad desde 1756, son socios.® Hacia la época en que recibe el poder
para viajar al Alto Perd, Braga era propietario del barco con el cual trasladaba
mefcancfas para Diez de Andino —entre otros— desde Asuncién a Santa Fe y
teman.otros negocios relacionados con el comercio de ganado, que inclufan a otro
estanciero de la zona.* La estrategia de Bartolomé, segtin el criterio antropolégico
largamente extendido, fue acercar mds a Braga, tenerlo lo mds estrechamente
comprometido dentro de lo posible, para lo cual el primero de los pasos fue
“matrimoniarlo” con una parienta suya.

El parentesco se formalizé cuando Braga toma como cényuge a una sobrina
carnal de Juana Maciel, legitima esposa de Bartolomé Diez de Andino:* la joven
fa}llecié siendo las hijas del matrimonio atin muy pequefias. Esto no éisoliié el
v1nculo.de parentesco ni impidi6 que Braga continuara realizando sus itinerarios
comerm}ales, ya que —como era por otra parte una cldusula corriente en las
compafiias— el mismo Bartolomé Diez de Andino se hizo cargo del mantenimiento
S0corTo Y remedio de las hijas huérfanas de madre, mientras Braga, el factor:
pariente, continuaba ocupado en sus viajes, haciendo negocios,*! I:’El lazo del
parentesco politico se refuerza entonces a partir de esta obligacién con retribucién
que se nutre desde una tradicién doble: como en otros aspectos, la “cultura” de los
comercnar.ltes, sus costumbres, se confunden, retroalimentdndose, con la cultura
que se d'enva de las relaciones familiares —Cconsanguineas, colaterales o espirituales
Los ;1ar1entes son también compadres. Bartolomé se llama a s mismo el “tutor” de:
las. hijas de este matrimonio. En una carta suya, aparece claramente de qué manera
se .1dentiﬁca y define su vinculo con Braga de Couto, apelando a una figura que no
deja duda alguna acerca de la estrechez del vinculo, en lo que podriamos denominar
un compadfazgo en ejercicio pleno: “(soy el) tutor de dhas sus hijas menores y qe
tengo en mi casa como mis propias hijas por los trabajos en que se hallaba dho su
padre en el Paraguay al tiempo que falleci6 su mujer en mi casa”,®

38. En 1756, lo encontramos enviando una parti
A partida de tabaco a Bartolomé
Razén del tabaco, octubre de 1756. PloméAHISE CDA, Carpeta 1L, £, 25-
39. En 31 de agosto de 1762 recibi6 unas ove;
Jas por cuenta de Bmé y otras i
Rfos AHPSF, CDA, Carpeta 10, ff, 27-28. 7 s (R0 de arte de Domingo de Los
40. AHPSF, CDA, Carpeta 11, i i i i
o oo L arpel Cartas y documentos vinculados al conflicto Braga-Bania. Auto de liquidacién
41. Una manutencién que no parece ser a tftulo gracioso: Manuel Ferreira ha dejado 132 cabezas de ganado
a Barfolomé para cqstear la manutencién de sus hijas... AHPSF, CDA, Carpeta 9, II, f. 9-10, carta a
Francisco Roiz de Vida, 30/1/1762. Lo mismo parece suceder en el caso analizado por Jorge (‘Eelman'
«una cldusula normal en las compaiifas era que durante la ausencia del compafiero, Belgrano se hacﬂ;
cargo de la manutencién de la familia de éste en BA, ¥ por lo tanto para saldar esta deuda, todas [as
utilidades van para Belgrano», en GELMAN, Jorge, De mercachifle..., p. 37, '
42. AHPSF, CDA, Carpeta 9, IT1, Carta a Francisco Roiz de Vida, el resaltado es nuestro.
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El compadrazgo —relacién entre los padres y los_ padl"inos de un nifio 0 niiia,
parentesco ritual— proveia de basamento para una situacién dg compromiso en
donde resultaban esperables —o moralmente exigibles— una serie de obllgac.:lones
mutuas.*® Los agentes apelan voluntariamente a la formalizacién de este tipo de
vinculos —como hemos visto y sefialado, en combinacién con otros— gon un
obijetivo que nos lleva nuevamente sobre €l punto‘ central df: nuestro camino: la
“precariedad” del universo de derechos y los altos niveles de qesgo c.le las empr‘esas
comerciales (como también de las politicas) implicaban lg imperiosa qecegdad
de fortalecer, por tantas vias como fuera posible, un conjunto de obllga019nes
potenciales a recibir y de argumentos para cultivar la lealtad que, en térrr}u}os
semdnticos, puede traducirse como confianza. M.uch’o del orden de l'a Prevxslc;Sr}
—aparte las inclemencias del clima, el peligro mdlger'la, el con.001m1ento e
terreno, de los avatares de los mercados locales y el manejo del oficio— pasabaen
estas sociedades por detentar un capital relacional ba.sado en la confianza mutua.
Parad6jicamente, una parte del conocimiento del oficio de mercader -y en buena
medida, el éxito que de él podia obtenerse— esta estrechamente rel.ac1onadc? con
la habilidad demostrada a lo largo del tiempo para edificar este capital relacional
de dificil construccién. N

Sin embargo, el desempeiio de Braga de Couto en la comisién ,er‘lcarg~ada por
Bartolomé Diez de Andino, fue dilatado al punto que super6 en varios ainos a la
muerte del mandante. Las relaciones entre Manuel Ferreyra Braga de Couto y don
Bartolomé Diez de Andino parecfan 6ptimas hacia finales de 1762, tal_cqmo lo
expresa la minuciosa instruccién que Bartolomé habp’a r’edactado para el prlmeroi
El aspecto mds importante de la comisién que realizaria Braga de Couto, era e
cobro de cierta suma de dinero debida por Bariia, en virtud de una cuan'tlosa
provisi6n de yerba. Pero la instruccién incluye, no obst.an.te, algunas obs.ervac1ones
relevantes, previniéndolo acerca de los posibles movimientos de alguien quf; en
su momento, habia sido de su confianza —Bartia, el deudor'— y yano 19 ?‘ra. Si,
pasados tres dias, éste no pagaba su deuda, Braga debia ejecutarlo, ya “que no
merece menos su ingratitud y pesima correspondencia que atantos desinteresados

. S e
y grabosos veneficios ha tenido”.*

Tal y como lo hacian otros sectores de la sociedad, los comerciantes mteptaron
muy frecuentemente tomar como aprendices, factores o SOC10S a Sus parientes,

43. BLANK, Stephanie, «Patron, clients and kind in seventheen century. Caracas: A meﬂ}od(‘)(loli:cal el:is:;i
in Colonial Spanish American Social History», HAHR, 54 (3), pp- 260-283; GOOD\;,l t:: , ev;)'.e i
de lafamiliay el matrimonio en Europa, Herder, Barcelona, 1986, pp. ?75 a276,elres 0 nos pfcu c'ona.
Para Socolow, sin embargo, el compadrazgo es un vinculo «superficial», aunque reconoce que funciona.
SOCOLOW, Susan, Los mercaderes..., pp- 64-65.

44. AGN, Sala IX, 40-7-7, exp. 29, f. 10.

45. AGN, Sala1X, 40-7-7,exp. 29,f. | L.
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como también intentaron convertir en sus parientes a alguno o a varios de sus socios
mds importantes, a través de una politica matrimonial que desplegaban bien con
sus hijas, bien con sus sobrinas o mujeres casaderas més allegadas a la casa, siempre
con el objetivo de maximizar la proximidad de los vinculos, teniendo por horizonte
el logro de 1a mayor incondicionalidad posible.* El jefe de familia esperaba —y
normalmente lograba— ejercer ademds los criterios de autoridad inherentes a este
tipo de relaciones. El ejercicio de la autoridad en el 4mbito de las relaciones
familiares donde, las relaciones afectivas y de dependencia estaban estrechamente
ligadas a una comunidad de intereses que promueve y necesita de la solidaridad de
los més préximos para llevar adelante, en casos como el que aqui analizamos, los
negocios de la casa.”

Aunque pensado a partir de la experiencia de los comerciantes portefios, el
siguiente parrafo sintetiza muy bien este delicado equilibrio buscado por los agentes:
“sélo existia una forma de sociedad comercial a fines del siglo dieciocho en Buenos
Aires: la sociedad colectiva... Pero esta forma de sociedad no ofrecia proteccién a
las cualidades personales de los socios. Todos los miembros de una sociedad
colectiva eran personalmente responsables de todas las pérdidas incurridas por la
compaiiia. Por lo tanto la confianza en los socios era crucial para el que entraba
en estos acuerdos comerciales” *® Aun existiendo casos en los cuales ni el pariente
es suficientemente confiable** —y el conflicto entre Braga de Couto y la viuda de
Bartolomé Diez de Andino es elocuente— la construccién de vinculos préximos
formaba parte de las estrategias de prevision, desde la perspectiva de los agentes.
Estos daban por supuesto que a uniones m4s préximas, se correspondian casi
mecénicamente la satisfaccién de obligaciones ticitamente debidas y, por lo tanto,
niveles de lealtad m4s altos. De alguna manera, deducian la posibilidad del vinculo.
Algo que, como puede comprobarse en los hechos, los historiadores no debiéramos
llevar como conviccidén a nuestros esquemas tedricos.

46, “Los comerciantes establecidos a menudo acudfan a sus parientes cuando buscaban un aprendiz. La
practica més comiin era hacerse cargo de un sobrino o de un hermano més joven, trayéndolos a Buenos
Aires y ensefidndoles los rudimentos del comercio [...] Se preferfa a un pariente como aprendiz porque se
crefa que se podfa confiar més en €l; se lo podfa mandar a las provincias con cierta seguridad de que
volverfa”, en SOCOLOW, Susan, Los mercaderes..., p. 31. Cfr. también los casos mencionados en la p.
36 “...Francisco Ignacio Ugarte, Juan Antonio de Lezica, Crist6bal de Aguirre, Bernardo Gregorio de
Las Heras, Joaquin Pinto, Francisco Dfaz Vélez, Juan Viola y Juan Angel Lecano tenfan hijos que trabajaban
como aprendices o como socios de ellos”, p. 82.

47. [Tomamos y compartimos estas reflexiones vertidas por IM{ZCOZ BEUNZA, José Marfa, “Comunidad,
red sacial y élites. Un andlisis de la vertebracién social en el Antiguo Régimen”, en IMIZCOZ BEUNZA,
José& Marfa (dir.), Elites, poder.., .pp. 22-23 y 31.

48. SOCOLOW, Susan, Los mercaderes..., p. 74; (los resaltados nos pertenecen).

49. SOCOLOW, Susan, Los mercaderes..., p. 84.
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La composicién: elementos de una cultura de la negociacién

“Componer: Poner juntamente una cosa con otra; del verbo latino
compono, is, simulpono, conjungo. Algunas vezes significa ataviar y
adornar. También significa mesurarse. Otras vezes hacer amistades.
Terciar para que el vendedor y el comprador acuerden y
concierten...Componerse con la parte, es satisfacer a su adversario
con dinero o otra cosa, el drbitro;...Composicion, el assiento y medio
que se ha tomado con algin tercero....Compostura, el asseo en las
cosas, la mesura y la modestia en la persona. Descompostura, lo
contrario. Descompuesto, lo mal alifiado. Descompuesto, el atrevido
que ha hablado con poca modestia. Descompuesto, al que han privado

de algiin lugar honrado por deméritos” >

Tras la “desgracia” de la repentina muerte de Bartolomé, la correspondencia
sostenida entre su viuda, su hijo y el comisionado, nos revela otras notas del difunto,
en las cuales éste habia manifestado una profunda aprensi6n frente al sentimiento
de lealtad que su socio y pariente pudiera abrigar para con sus negocios. En efecto,
el tramo del proceso desarroliado tras el deceso del mercader, muestra —por
ejemplo, desde la correspondencia, y examinando solamente los encabezados de
las misivas — el proceso de deterioro de la relaci6n entre las partes. Aun cuando la
muerte de un comerciante daba por terminada, legalmente, la existencia de una
compaiifa, Braga consigue sostener el pleito sobre el eje de la validez del poder del
difunto, mds alld del suceso de su muerte.* Hacia diciembre de 1764, Braga,
presentdndose ante el juez de Chuquisaca todavia en tren de cobrar la cuenta' de
Francisco de Bania, dice quejosamente que, tras dos afios de su partida, le ha sido
preciso hacer algunos empeiios: la comisi6n, en buen romance, no sal(.in'a gratis.
El hombre tenia que cubrir sus gastos. En el interin de las idas y venidas por la
validez de su poder frente a una viuda que se empefiaba en desplazarl'o de la
negociacién y de la donacién que esgrimia, Braga habfa apelado al mecanismo de
la composicién para el arreglo con Barta.” Asf fue que acudié a los servicios de
Blas Ximenes, comerciante potosino que, constituido en drbitro, realizara una de
las mediaciones en su propia casa. En esta y otras circunstancias, Braga va dejando
asentado que, la repentina y desgraciada muerte de su poderdante, no significa que

50. COVARRUBIAS, Sebastidn de, Tesoro..., p. 344. ' .
51. Departamento de Estudios Etnogréficos y Coloniales de Santa Fe, Expedientes Civiles, Tomo 38, Exp.

415, afio 1777. '
52. Sobre lacomposicién, véase DALLA CORTE, Gabriela, Vida i Mort d’una aventura al Riude la Plata...,

p. 63 y siguientes, especialmente pp. 67-69.
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é1 haya perdido derechos sobre las donaciones y poderes que el mismo le otorgara
“de su pufio y letra”.

La viuda y albaceas de Bartolomé Diez de Andino, dofia Juana Maciel,
evidentemente, no piensan lo mismo y —a 27 de julio de 1763— otorga poder a
Joseph Gil, padre de la Compaiiia de Jesis.* Al comienzo, la viuda argumenta
desconocimiento de los documentos que su difunto esposo otorgara a Braga y,
sobre todo, la inconveniencia que significa el origen portugués de éste en una
coyuntura de guerra. Haciendo uso de un poder para testar, recibido de su esposo
en 1757, revoca el poder otorgado a don Manuel Ferreyra Braga de Couto. Este
‘argumento, aunque recuperado a partir del conocimiento de un nuevo poder obrante
en el padre Gil, que llegaba por entonces a la jurisdiccién de la Audiencia de La
Plata, es esgrimido por el apoderado de Bartia, Juan de Cabrera y Urriola. Quizés
sorpresivamente, Gil —procurador por el Colegio de la Provincia del Tucuman—
se excusa de ser el apoderado de Juana Maciel. Pero aunque no utilizard el poder,
deja sentado que la viuda no le habia prevenido de la existencia del pleito del que
acaba de tomar conocimiento, como también de que la donacién a la que se refiere
Braga de Couto en el mismo proceso “no se halla comprovada y es necesario
haserle saber a la viuda”. El epistolario entre Braga y la viuda es revelador de las
estrategias del apoderado y la heredera. Juana Maciel afirma que su difunto esposo
jamads tuvo animo de pleitear y que el proceso que éste estd llevando adelante
contra Bania es para ella una novedad. La viuda pone el acento en que la via del
pleito es tan costosa como riesgosa: “yo nunca he pensado tener pleytos de ninguna
manera por temer no susediese tal ves perder principal y costos y asi estranio
mucho se haya metido en semejante cosa pues nunca tubo orden expesa para ello
del dicho difunto ni mia tampoco”. La viuda informa a Braga de que ha dado el
poder al Padre Gil, recorddndole que en otras oportunidades ya le habia escrito
diciéndole que no se meta en pleitos.* Juana le sefiala a Braga también algunas
contradicciones: mientras hace ejercicio del poder del difunto intentando encontrar
argumentos de derecho que le apoyen en esto, en la carta anterior, habfa expresado
que la muerte de Bartolomé habia provocado la caducidad del poder, que le pedia
le renovase, aunque sin mencionarle el pleito. Pero la viuda afirma que no sé6lo no
le habia mencionado el pleito, sino que ademés le habia dado indicios de mantener
buenas relaciones con Bania, a quien estarfa debiendo algunos favores y le habrfa
invitado a participar en ganancias producidas por cierto negocio de géneros.>

Esta circunstancia de la carta hizo imaginar a la viuda una cierta connivencia
entre el deudor y el apoderado de su difunto marido, que hacfa quizis asideras

53. AGN, Sala IX, 40-7-7, exp. 29, ff. 26 a 30.
54. AGN, SalaIX, 40-7-7, exp. 29, ff. 34 a 36.
55. AGN, Sala IX, 40-7-7, exp. 29, ff. 36 y ss.
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aquellas presunciones de Bartolomé, cuando preve'm'a a B}'agg sobre aquello‘ ge
adoptar las “mafias” de Barda. Evidentemente, la vu'xda se inclina por la elt‘:cc1 n
de otro apoderado, ya que a su vista, Braga “mas se interesava en la copvep}neszl
y partidos que le hacia mi poder deudor que atender a lo que hera de mi utlhda. :
Por otra parte, haberse endeudado a su cuenta y por }m pleito, no‘le parece 3er10.1
como consta del testamento, asegura, los cincuenta mil pesos que tlenefstén ene
ayre, como dicen”, yaque s6lo “tengo el titulo y otros poseen mi plata”. Fra‘n01sco
de Baria, de buenas relaciones personales con Braga de Cout.o, no escatima de
todos modos en estrategias dilatorias, que logrard esgrimir con éxito durax.\te mucl.los
afios mas: en una declaracién del 21 de febrero de 1765, plantea que la instruccién
escrita a orillas del Salado es de letra de Braga, mientras que sélo la firma
corresponde a la grafia de Bartolomé. Como se ve, de una manera aparentemen;e
paradéjica, el deudor y la viuda de Bartolonllé Diez de Andino, enfrentadps por la
deuda y la confianza insatisfechas, coinciden en algo: aunque por diferentes
intereses, ambos est4n tratando de quitar a Braga de Couto <'1e1 camino y, anular la
validez del poder otorgado, resulta un punto en comin. L.a v'1uda opta entonces por
tomar contacto directo con don Francisco de Barda: le recrimina no haber contestado
las varias cartas que le dirigiera, y le muestra su mejor d}sposmlén, franquedndole
la brecha del arreglo: “mi animo nunca fue de pleytear sino de cobrar buenamente
i ito alguno”.
= plgn respguesta auno de los tantos recursos presentados por Bartia para Qemor(z;r
el pleito, los jueces de la Real Audiencia solicitan a la§ partes el rec'onocmu’ento ’e
]a escritura y de las firmas de Bartolomé Diez de {\ndmo y de su v1ufia. Asf, Baria
pretendia afirmar la hipétesis del poder apécrlfo': al no .haber sido redactago
completamente de pufio y letra por Diez de Andino, sino escnt(? por Bragay ﬁrmz{l o
por el difunto, este dltimo bien podria haber firmado una hoja en Planco. Aquf se
vuelven a encontrar el deudor y la viuda: ésta se apoyard sobre el mismo argumento
para dejar sin efecto la donacién. Respecto de las c.artas de' Jl.x?.’na.x, Bl:aga ll.egairé a
decir que no sabe si es su letra “porque nunca la ha visto escribir " 1nﬁn.endo n;;: uso
que no podria ser la escritura de la viuda por el hecho de que “han sido de uena
letra”, habiendo oido decir por alli que apenas sabe firmar. Juan de Cabrer'a y Umc;}a:
apoderado de Barta, ni lerdo ni perezoso, vaa la c:jlrga cgq todo el sentido cqmu‘;l.
que Braga desconozca la letra de Juana Maciel es inadmisible, ya que €l —s1'en 0
como dice ser, el apoderado del difunto— pretende que es .apoderado de la.v1uda.
Asi, ofrece comparar las cartas que la misma enviara a su cliente, don Franc1sco’ ,d;
Baniia, para que se reconozcan semejantes “por el contesto y asumpto que se trata”.

56. AGN, SalaIX, 40-7-7, exp. 29, f. 51.
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Esto resultaba fundamental para probar ademds que, en las notas escritas en los
madrgenes, su cliente y el apoderado de los Diez de Andino habian acordado el pago
de la deuda en 6.000 pesos. Tras varias reticencias a incorporar al proceso las cartas
recibidas, Braga finalmente las presentard, diciendo que no lo habia hecho antes
porque “ignora si la exivicion de dicha carta inpedira la execucion que tiene pedida”.
Las cartas que Braga recibfa, reclamadas por los jueces como elementos del proceso,
contenfan anotaciones al margen realizadas por el apoderado portugués.’’

En su declaracidn del 10 de marzo de 1766, Braga vuelve a dudar sobre si es
la letra de “la dicha juana”. Comparada con las escritas a Barda, dice, parecen las
mismas, pero hay otras que le parecen distintas, sobre todo porque se encuentran
alli algunas declaraciones contrarias a la verdad: €, asegura Braga, nunca le pidi6
nuevo poder por chasque, o al menos no se acuerda, lo mismo que no le parece
verdadero aquello de que la viuda nunca quiso pleitear. Las notas al margen de las
cartas, sin embargo, son incontestablemente suyas. En la carta enviada desde Santa
Fe, hacia el 13 de junio de 1765, Juana escribfa “le remito mi poder juridico para
que pueda cobrar la cantidad de seis mil pesos en que se havia compuesto o transado
el pleyto con Don Francisco Baria”, solicitidndole se cobre los costos y que, habiendo
comprado ropa de la tierra con el resto, vuelva con la documentacién a Santa Fe.
Braga vuelve a hacer peticién frente a la Real Audiencia, afirmando que se halla
notoriamente insolvente, a 600 leguas y a mds de tres afios de mantenerse sin que
Baria le pagase a pesar del concierto. Bariia, mientras tanto, solicita que a éste se le
imponga “perpetuo silencio en este asunto”, ya que es explicito el espiritu de no
pleitear afirmado por la viuda en sus cartas. El poder que Diez de Andino diera a
Braga, sostiene Barda, “no era para pleitear sino para cobrar secreta y
prudentemente”, agregando que la tinica que puede interpretar los alcances del
poder tras la muerte del poderdante es la viuda.

Si nuestra recurrencia a los epistolarios es permanente, no se debe més que al
peso que este tipo de intercambios —en principio comunicacionales— tenfan en
esta sociedad (y no sé6lo entre los comerciantes,*® como elementos que daban cuentas
de las acciones y las intenciones, de planificacién, de estrategia e incluso de “prueba”,
como se deduce del gran nimero de ellos devenidos en verdaderos instrumentos

57. *“Quando ignoraba la fuerza del poder que me dio el difunto fui aver al Padre Gil a Potosi y me dijo que
vien podia proseguir yo mi poder el no queria usar de el [...] “Dize la viuda que le avise para disponer y
que me da ordenar para que le execute como no me pagara y mantendra, mientras dura la labransa en

caso que ella fuera duefia absoluta que mas lo soy yo que ella.” AGN, Sala IX, 40-7-7, exp. 29, ff. 38 a

40.

58. Cfr. el examen de un epistolario como prueba judicial en BARRIERA, Darfo, “Pour I"honneur de son roi.
Souveraineté, juridiction et crise politique & Santa Fe (Gobernacién du Paraguay et Rfo de la Plata,
1580)", en VINCENT, Bemard y SCHAUB, Jean-Frédéric (cords), La Monarchie hispanique, XVlg
XVllle siecle, Ed de I'EHESS, Paris, 2003, en prensa.
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judiciales y legales.®® Cabrera y Urriola —por Barda— sigue hac1end.o .gala de su
cultura letrada, “es visto por la vulgar regla del derecho que a lzf’s trad1c1or}es y no
a los desnudos pactos se transfiere el dominio (_ie las cosas”; Blas leenegi
comerciante de Potos{, habia oficiado en su propia casa como cczrppone.dor.
apoderado de Barda dird que todo fue hecho no sélo sin poder leglt}mo smo, ,con
“4animo declarado de injuriar y gravar a mi parte en su honra y ensus mtereses”: );a
que “dho poder fue limitado para entender en este negocio y no en otro ,l a
parafernalia de normativas alegadas, sin embargo, no fue temd?‘.en cuent? en is
instancias de negociacién: bien por el contrario, antes de estos mconve'mentes. )
Braga de Couto era desde luego portugués, la coyuntura no era la mejor y, sin
embargo, comerciaba y gozaba de la confianza de su poderdante'. El recurso a un
comerciante como arbitro del acuerdo era, por otra parte, la prictica mz?.s comenltle
entre mercaderes, sector social que serd protagon‘ista., durante todo 'el siglo XZI ,
de un importante proceso de construccion, delimitacién y elaboracidn de 4mbitos
iaci6n especificos.® .
de neg\(/):ljiendo aF;a interpretacién, Cabrera y Urriola se apega ahoraala vertlej,nte
“literal”: el donante, habia cedido ese dinero “con condicién de q}li <6:lomerc1are
con ellos durante los dias de su vida hasta adquirir aquella ganancia”, lo que lo
expone como un préstamo condicionado y no como una dogacu’m como ﬁn, no
conforme a derecho. De Braga dice que tiene “genio llngloso , que es mzfllcms.o y
acostumbra faltar a 1a verdad. En la transacciér? con Andino, ademés,. no mtervg;o
juez alguno. Lo que debe ser tomado como vélido es el pode'r dela \lnuda a}:al:laa 1:
Gil (que lo habfa declinado); que se ejecute lo que tienen pedido, se le remi
viuda todos los papeles y cuentas para que enterada de Fodo la v1u§a aqute stlrls
cuentas legitimamente, “pues todo el deseo de Don Frfmcxsc.o no ha cuio r;llez od 0
sino liquidarlas Christianamente y dar una plena satisfaccion de su legalidad y
buena fee...y como ninguno mejor quela viuda.save la:s verdad'eras sircunstancias
dela Cantidad y Calidad de la yerva que admims.trO mi parte ni este puede en.otro
lugar mejor que en santa fee justificar las esepciones y dt?fensas que porsumisma
senseridad he injenuidad dej6 de produsir ante el juez ?Ibltro perS}ldlendose aque
todos en todo obrarian de buena fee omitiendo suulgsas y apises .de derecho
comforme a estilo de mercaderes y comforme a la amistad satlsfa'cc1on yfbue?;a
correspondiencia quesiempre conserbo con Don Bartholome deAndino y sufamilia

59. Para el caso de los comerciantes, cfr. DALLA CORTE, Gabriela, Vifia i mort d ‘una aventura al l::u de la;l
' Pl 88; para el tema de la correspondencia en el &mbito politico de sociedades dc antiguo gime
th:l ;OJZA ’chando I y P da. Capltulos de Historia Cultural del Re.mado de Fel:‘pe 'Il,
Mnlirid 1998; RUIZ IBANE.%, José Javier y BARRIERA, Darfo “Las relaciones socmles'reales... f c:l
60. Véase DALLA CORTE, Gabriela, Vida i mort d ‘una aventura al Riu de la Plata..., especialmente p.
y siguientes,
61. AGN, SalaIX, 40-7-7, exp. 29, ff. 72vy 73.
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€s mas nesesario eindispensable quese haga la remicion que previene la viuda”,¢
Por lo tanto, la viuda, “no es ni deve ser culpable en nada delo dicho nies ni deve
ser parte enel articulo presente sino solo Don Manuel por haver obrado desde el
prinsipio contra el animo intencion y ordenes de los duefios y contra el secreto y
confiansa quesele encargé como por haver espirado su Poder con la muerte de
Andino, averse rebocado, con el primero quedi6 la viuda mucho antes quese
selebrase el compromiso y haver Don Manuel Prosedido aeste yatodo lo demas
saviendo y ocultando maliciosamente estas sustanciales sircunstancias pues siendo
asi conmo loes y queda comvencido solo con el se deve entender el presente arrticulo
y declarando la nulidad condenarle en todo las costas de lo fecho y executado”.*
En casa de Ximenes, Braga y Barta habian intercambiado mutuos elogios; pero la
entrega que Barda debia realizar segun el dictamen de 1a composicién, nunca fue
verificada. Todo esto ocurri6 en noviembre de 1764. Baria insiste en que las cartas
de la viuda indican que Braga us6 el poder en una direccién “no deseada” por
ella.* Barta apela diciendo que para que valga el laudo de Paz, lo primero es aclarar
si el poder de Braga servia. De todos modos, el laudo de Paz (arbitraje) quedara
nulo hacia fines de 1766, cuando la RALP decide reponer Ia causa a su estado
anterior, pero sentenciando en términos casi idénticos al arbitraje que anula. Aqufi
comienza a sonar como una prioridad para la causa judicial cudndo realmente Braga
tomé conocimiento de la muerte de Bartolomé, Balenzuela, apoderado de Braga,
admite finalmente que el poder expira con la muerte, pero indica que no si se ha
empezado a utilizar y mucho menos sj el apoderado no est4 enterado de la muerte
del poderdante. Afirma entonces que Braga no se entera del deceso de Bartolomé
Diez de Andino hasta agosto de 1764, cuando Ya tenia varios arreglos hechos.5
Hacia 1766, en una presentacién del 19 de abril, Braga vuelve a la carga presentando
una suerte de reflexion sobre Ia relacién entre negociaci6n y cumplimiento: cuanto
mayor es la rebaja, menor la excusa para incumplir, a fin de la tranquilidad de los
4nimos. Se reafirma como apoderado de Andino porque, durante el lapso que €l
realiz6 los acuerdos, no le constaba el deceso de st poderdante. La noticia, o mejor,
el rumor de esa muerte, podia ser supuesto. Braga, en un alegato soberbiamente
inteligente, sugiere que este tipo de noticias “suelen divulgarse por los mismos

62. AGN, Sala IX, 40-7-7, exp. 29, f. 79,

63. AGN, SalaIX, 40-7-7, exp. 29, f. 80.

64. AGN, Sala IX, 40-7-7, exp. 29, £. 129, 21 de oct. 1766.

65. AGN, SalaIX, 40-7-7, exp. 29, f. 147. Banda solicita que Braga declare acerca de c6mo se enteré de la
muerte de Diez, sugiriendo que éste se habfa encontrado con el Padre Gil en Potosf dfas antes del arreglo,
momento en que se podrfa haber enterado de la revocacién del poder en Gil.... El mismo dfa de este
pedido, 19 de noviembre de 1767, Braga comparece: confirma haber visto a Gil en Potos{, pero que no se
acuerda si fue antes o después al dltimo compromiso. La muerte, dice, la tuvo por cierta después de la

transaccién y que venfa usando el poder desde su paso por Santiago del Estero, donde cumplié algunas
comisiones.
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deudores”, a fin de descalificar a los apoderados.® En junio de 1766, Cabrera y
Urriola vuelve a comparecer por Baria: no sélo vuelve a negar la validez del
poder sino que agrega que Braga ha podido manipular informacién frente a la
viuda. Insiste en la nulidad de la transacci6n y dice que la viuda confirma en sus
cartas que Braga era muy inclinado a litigios y sutilezas del derecho. El tema del
cobro es inseparable del de la nulidad y hay una diferencia muy grande entre
litigiosidad y sosiego y buena correspondencia.

La sentencia de la Real Audiencia, dictada en 1767, favorecerd finalmente a

Braga de Couto, y por el importe pactado con el drbitro que habia sido més generoso
con €l, Paz. Los més de dieciocho mil pesos que Francisco de Barda debe integrar,
no obstante la sentencia, seguirdn siendo objeto de una nueva negociacién, ahora
sin intermediarios, entre éste y Juana Maciel. La correspondencia —imposible de
desplegar y comentar aqui por razones de espacio— los encuentra negociando
todavia una docena de afios después de la sentencia y pasados veintitrés afios de
aquel acto de confianza de Bartlomé Diez de Andino, habilitdndolo con un
cargamento de yerba valuado en 30.000 pesos. El recurso a la justicia nos muestra
todos sus costados bizarros: el marco juridico termina por adoptar el criterio
corporativo y la cultura letrada de Cabrera y Urriola para nada sirve frente al peso
de composiciones que, desde su punto de vista —y, segtin é] mismo, desde el mas
vulgar de los conocimientos del derecho— son ilegitimas. La viuda del mercader,
menos torpe y desamparada de lo que quiere hacernos creer cuando se
autocaracteriza, nos ofrece un catilogo de recursos estratégicos: desde la exclusién
del apoderado, pasando por la bisqueda de amparo y representacién en hombres
de la Iglesia, o por una renovacién de la alianza con el apoderado de su difunto
marido hasta el tiro del final, cuando decide tomar las riendas de la negociaci6n
ella misma con el escurridizo Francisco de Barda. La negociacion es intentada por
todos los canales y, sin sorpresa, encontramos que los mal llamados “informales”
—-la via de la correspondencia, la apelaci6n a la voluntad de arreglar las cuentas
“cristiana y pacificamente” o la mediacién de clérigos u otros comerciantes—
resultan en realidad la materia prima de la “formalidad”: la mismisima Real
Audiencia de Charcas no hace sino confirmar un acuerdo “extrajudicial”.

Pero no exento de juridicidad. Refiriéndose a los debates que precedieron a
la creacién del Consulado de Comercio de Buenous Aires, dispuesto por el
Reglamento y Aranceles Reales para el Comercio Libre de Espaiia y las Indias en
1778, Gabriela Dalla Corte nos recuerda la intervencién de José Marqués de la
Plata. Los pleitos llevados frente a Tribunales Ordinarios o de Alzada, representaban
elevados costos para los comerciantes: como habia sucedido ya en las experiencias
anteriores en América, creadas a imagen del Consulado de Sevilla (que databa de

66. Véase también el tratamiento que da al tema DALLA CORTE, Gabriela, Vida i mort..., cit., p. 86 y ss.
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1543) j‘la funcié principal de I’ens consular havia de ser la de rebre les demandes
afavgnr I’acord amigable entre les parts i eliminar despeses. En certa manera digué’
haupa de funcionar com un amigable componedor, amb la diferencia que l:arbitré
havia de seguir la normativa de les Ordenances de Bilbao i no el propi criteri
personal”.¢?
Las précticas impulsadas por el Consulado estarian fuertemente asentadas
S9bre esta modalidad, prolija y correctamente descripta en la obra que acabamos de
C}tar. Las figuras del drbitro y la de la “amigable composicién” han atravesado los
siglos, no sin haber sido tomadas muy en cuenta durante el proceso de codificacién
en el cual los comerciantes —en el caso rioplatense— fueron pioneros en materia;
fie ensayos (frustrados y exitosos). Sin embargo, y aqui retomamos aquella
incomodidad inicial, esta figura nos lleva por el camino de la narracién del transito
exitoso de la historia de un actante, de una figura que, en la configuracién, forma
parte (.ie' los elementos del juego, pero que lo hace desde la trama de ese "‘corsé”
cuyarigidez, en otras ocasiones, hemos intentado reblandecer. Nuestro interés sobre
los mercaderes y el comercio, como se ha dicho, proviene de la eleccién de una
puerta de entrada para el estudio de las relaciones sociales desde una perspectiva
configuracional. Aclardbamos, en su momento, acerca de la incomodidad que
representaba tomar otros puntos de esa configuracién tales como el que hemos
abordado en este caso, un elemento de la “cultura”. Vista la historia del mercader y
d'e sus relaciones desde fuentes judiciales y, sobre todo, al calor del momento de la
dlsolucién' de la compaiiia comercial, se corre el riesgo de quedar atrapado en la
trama estrictamente judicial, dado el hecho que las figuras que tomamos en cuenta
forr'n‘aban parte por entonces —y fueron incorporadas luego en la etapa;
codificadora— no ‘sélo de un universo juridico amplio, sino también de unas
précticas de procedimiento judicial consolidadas. Pero vamos a sostener aqui que
este elemento de la configuracion, este actante, pertenece a la cultura sin mas
En el.punto tercero de este trabajo, despuntidbamos algunas ﬁliaciones. del

repertorio lingiifstico utilizado por mercaderes, jueces y otros agentes, con una
antropologia del Antiguo Régimen en el marco de la cual la posesién‘dél crédito
Yenebrada en torno a la confianza (como expresién de lealtad en las relacione;
interpersonales); sumado esto a la cercanfa buscada como horizonte en la
“con'lpaﬁl’a”, que en su significante atrapaba el estrechamiento de la relacién en
fgncxén de espantar la deslealtad y la adopcién de patrones de alianza matrimonial
vmcula{ndo, finalmente, a factores con mercaderes, todo apuntaba hacia una
semantica de registros compartidos. La apuesta que, esta vez, se enfoca a favor del
actante configurado, nos sugiere que el repertorio lingiifstico ligado a la practica,

67. DALLA CORTE, Gabriela, Vida i mort d ‘'una aventura al Riu de la Plata..., pp. 52-53.
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en los albores de la Codificaci6n, debe ser tomado seriamente en su textualidad.
Férmulas tales como “legalidad y buena fe”, el arbitraje como “laudo de Paz”,
“amigable composicién”, arreglar las cuentas “cristiana y pacificamente” 0, COmO
decia la viuda, liquidarlas Christianamente, la biisqueda de una tranquilidad de
los dnimos y la afirmacién de una diferencia muy grande entre la litigiosidad y el
sosiego, basado en la buena correspondencia: ;son dichos circunstanciales? ;Son
estas palabras, estas férmulas, acaso propias del universo de los mercaderes? jEstdn
particularmente vinculadas al orden judicial? La connotaci6n cristiana del repertorio
lingiifstico utilizado por los agentes para referirse al acto de la composicién como
via —por muchos— preferente para la resolucion de conflictos, tuvo, en el Riode
la Plata como en otras partes del orbe donde llegé su influencia, otros cultores
aplicados.
Si los jesuitas influyeron en la historia santafesina con sus acciones y pautas
culturales, sobre el registro de los titulos y sobre un orden juridico en general, su
actuaci6n no se limité —en cuanto a la 6rbita més secular de ese mundo— a este
s6lo aspecto. La preocupacion por la composicién entre los hombres que son
enemigos forma parte de varios de sus informes anuales; el trabajo de los jesuitas
residentes en Santa Fe, era transmitido prolijamente al Padre Provincial que,
entonces, rendia cuenta de estas interv«:nciones.‘”1 La amistad es un vinculo que,
como tal, no s esgrimido como un valor s6lo en el marco de las empresas jesufticas,
ni tampoco sélo desde la monarquia catélica. La genealogia de su relacién con la
'vida politica, con la comunidad politica, echa raices en la antigitedad cldsica, y
transita la cultura politica hispanica a través del legado alfonsino.”’ Alfonso recupera
de Aristételes los tres tipos de amistad: de natura, por uso de luengo tiempo por
dbondat que ha en él y, la tercera, “la que ha home con otro por algunt pro o por
algunt placer que ha dél o espera haber”.” Bien podria decirse que Alfonso pensaba
la amistad en términos de comercio. Pero la complejidad sigue imponiéndose, aun
en épocas tempranas, donde debieran estar las serenas rafces del problema.

La amistad aparece como un sentimiento bastante mas complejo y con alcance
m4s ampliado al que hoy otorgamos. Segtin Alfonso, Amicitia, en latfn, significa
tanto romance como amistad. Asi, s6lo en el primer tipo, por ejemplo, la amistad
de natura, aparecen comprendidos tanto Jos sentimientos que la modernidad designé
como amor filial y “amor”, a secas —el que puede existir, por ejemplo, entre un
hombre y una mujer—, hasta designar, en las tltimas lineas, al vinculo que

68. Este parrafo y los siguientes han sido recuperados més o menos textualmente de BARRIERA, Darfo,
Vers une histoire politique..., p. 331y ss.

69. ALFONSO X, Siete Partidas, ADMYTE —edicién facsimilar en soporte magnético—, Micronet, Madrid
1995: especialmente Partida Cuarta, Titulo XXIV “El debdo que han los homes entre s{ por razén de
amistad”.

70. Misma partida y tftulo, ley cuarta.
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antrop(?légicamente designamos como paisanaje. “Es la que ha el padre et la madre
a sus fijos, et el marido a la muger. Et amistad han otrosi segunt natura los que son
naturales de una tierra, de manera que cuando se fallan en otro logar extrafio han
p.lacer unos con otros, et ayidanse en las cosas que les son meester, bien asi como
si fuesen amigos de luengo tiempo”.

La segunda manera de amistad que Alfonso recupera de Aristételes, es la
que puede darse entre dos hombres que “hayan bondad entre si”’, raz6n que 1;1 hace
mas noble y mejor que a la primera, no mediando en este caso la relacién de “deudo
de naturaleza”. La tercera se asemeja a lo que denominamos “alianza”: en ésta, que
para Alfonso “no es verdadera amistad”, uno ama a otro por un place'r que es’ ; ra
haber de €] (interés de obtener un beneficio), vinculo que desfallece _CILe a
traduccién mas literal al moderno espafiol serfa tanto que muere o desaparece con)llo
“se deshace”— cuando la satisfaccién ha sido obtenida. Alfonso ubica una cuarta
categorfa de amistad, que nace de la “costumbre de Espafia”, relacionada con la
deuda Qe un honor mutuo entre hijosdalgo, excepto habiendo mediado un desafio
procedimiento legitimo para deshacer “honrosamente” el vinculo amistoso ,

Tan elocuentes como las categorfas del vinculo resulta la enumeracién' de las
razones por la cual el mismo se disuelve: porque un hombre puede desheredar a los
que descienden de él; por manifiesta enemistad de un hombre para con otro de su
erra o del sefior que la gobierna (el vinculo de naturaleza opera como un alineador
mrpediato frente a la presencia de una enemistad que, en uno, amenaza al todo). El
amigo que yerra gravemente contra su amigo y no puede ni quiere enmendal.‘ el
yerro que hizo, no puede seguir siendo considerado amigo. Pero nunca por
enfermed;d, pobreza o malandancia “se debe desatar la amistad que era entrell%s
ante se afirma i ’
ante s afi bu::] :Sj;l)rueba en aquella sazon mas que en otro tiempo la que es

La amistad se diferencia de la “concordia”, para Alfonso, en que esta tiltima
puede darse entre muchos hombres que inclusive no tengan entre si el primer vinculo,
y estd més relacionada con el buen gobierno. La sentencia aristotélica habia sidc;
ya F:apturada también por el Rey Sabio: la presencia generalizada de verdadera
amistad hace innecesaria la administracién de la justicia y la existencia de los
alcaldes. La existencia del vinculo de la amicitia “‘es farie complir et guardar aquello
mesmo que quiere et manda la justicia.” Tanto la teorfa politica antigua (preocupada
por establecer las pautas del buen gobierno) como la moderna, que agrega a estas
preoc.upaciones las cuestiones relativas al consenso y la autoridad, identifican en
sus diferentes versiones una triada que, gramaticalmente, permanece: politica es
igual a buen gobierno y el buen gobierno es la biisqueda del bien coml’;n. Qué rol

71. Partida IV, ley séptima.
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juegan, en este esquema, el amor —Ila amicitia‘— y lajusticia? ;Por qué la presencia
del primero funciona, en el marco de los antiguos, como Propedeutlca para una
inexistencia de la segunda? ;Es el pacto social de los primeros mpdemos una
expresion universalizada de una amicitia que cede su lugar a la justicia colr‘no. en:e
regulador del cumplimiento? ;Por qué, ag en?Hobbes, el garante del cumplimiento
es, finalmente, el temor a Di1os: ) .
« CSt;[(’)ag:] respuestas inmediatas para estas preguntas: s6lo el vinculo, espacr;ﬂ
y temporal, con unas précticas que permit.en recrear estas preguntas de fren'te aoa
agencia de los Jesuitas enlos confines de.l imperio. Sobre la S‘anta Fe d; c;)gil})en?l :
del siglo X V1I, relataba el Provincial Diego de Torres en su informe de que:

“En la casa de Sta fee estan dos delos nros unPadre y Vnherman.o.?2
El Pe Juan dario [...] con su mucho feruor, los alento atosdos a?sgruzc.to
de nr sr, y hizo muchas cosas enpocotpo demuc?ho seruiciosuio,
componinedo algunas Personas desauenidas, y ener.mstadas, entreotras
supoq auia muchos a[fi]os, dos hombres de la ciudad estautlz e{mna
graue enemistad, auiendoRecebido el Vno del otro r.nuchas ynjurias, y
como nayde les pudiesse hazer amigos el se determino de hablarlos, y
despues de dares y tomares, acauoConelVno la amystad, fue a{otm, y
bramaua de que le tratasse de esso por estarcomofre.netzco, f'o
laPasion, ynsto el Pe quatro Vezes endiuersos dias, y no autaremedu?:
encomendolo muy deueras anr s, y auiso al uno delos dos q ya tenia
couencido, q fuese atal hora a casa, del otro g aun estal'm. terco,ya
lamesmafue, el pe., y derrodillas Se echo asus Pyes, pidiendolepor
amor denr sr. Qu perdonase a suContrario, pero no aprouechaua antes
se enojo de q tomase aquel modo dehazer pa([ss])~( z)es, pero detvpues
voluiendo Vn poco en si Vencido denr sr. Ydela Can.dad, y humz.lldad
del Padre abrago con mucho amor, al que antes tenia, po'renerr'ugo, y
sehizieron las pazes con muchafirmeza y muestras de amistad’.

El informe, es cierto, no da nombres. Y no hemos encontrado sino glgunos
indicios, en la medida en que las amistades y enemistade§ son cuantiosas y
cambiantes. Pero lo que sobresale es, en tal caso, la flagrante similitud en la forma
y en las férmulas, entre €stos tramos casi obligados de las cartas annuas y los que
Bernard Vincent releva de las Litterae Quadrimestres en Roma o los rcla}tos (?e la
crénica de Henriquez de Jorquera. Estudiando estas mismas cartas enviadas por

i i; i 1 segundo en 1638.
arfo y Horacio Morelli; el primero fallece en 1628, ¢ ;
;?; glua:nl: Ca‘:tz escrita por Diego de Torres, desde Santiago de Chile, en febrero de 1613, en Cartas Anuas...,
' Tomeo XIX, Iglesia, Buenos Aires 1929, p. 190. Todos los resaltados nos pertenecen.
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los “recteurs des colléges” al superior de la Orden, Vincent ha probado que, esta
presencia percusiva, “montre bien que hacer paces fait partie des priorités de
1’apostolat jésuite dans le respect absolu des injonctions de saint Ignace de Loyola,
telles qu’elles ont été exprimées dans les Constitutions”.’
Como afirma Vincent, casi no existen cartas sin referencias a este tipo de
situaciones e intervenciones. Si en las ciudades espafiolas el accionar jesuita era
relevante en el dominio de las rivalidades entre partidos urbanos, enfrentamientos
entre bandas de jévenes y especticulos taurinos, la forma que adoptan en las ciudades
rioplatenses tienen en comtin el cardcter provocador de los escenarios: en éstos, las
enemistades entre notables —que bien pueden haber pertenecido en ocasiones a
distintas facciones™ — las “‘curaciones” piblicas y las intervenciones en cuestiones
de adulterio y mancebia, ocupan sin duda el primer rango en la batalla contra la
violencia y el escandalo moral. Los hermanos de esta Orden contrarreformista, se
constituyen ripidamente en esos médiateurs abocados a la composicién y la solucién
de las desuniones. Segiin sus propias palabras, su llegada entre la gente es tal que
*no ay cosa deymporta. qtoque alas conciencias enel pueblo q no traten conla Compa
y la pongan ensus manos™.” Acabar con los conflictos domésticos —afirma Vin-
cent— significaba para los Jesuitas la prolongacién ¢ la condici6én de la
administracién del sacramento de penitencia.”” “Tenian entre si gran odio y capitales
enemistades deq se recrecian grandes pelitos pesadumbres y escandalos y aunque
muchas personas de calidad hauian puesto lamano enreducirlos apaz todos hauian
ya desistido de cosadesauciada. Tomo lamano vno delaCompa yhigo las amistades,
estimo en mucho elpuelbo yedificose mucho delas yngeniosas trazas
gtienelaCompafiia pavnir los discordes. Estaua elpueblo abrasandose enodio y rencor
devnos conotros sobre vno delos negoos mas graues q hauian sucedido muchos
aos ha y por medio del miso Pe delaCompa se conpuso con granfacilidad, quedando
todos dando muchas gras aDios porlapaz dequ gogan”.”

74. “En las obras de misericordia corporales también se empleardn quanto permitieren las espirituales que
m4s importan, y quanto sus fuerzas bastaren, como en pacificar los discordes...” Constituciones de San
Ignacio de Loyola; citado en VINCENT, Bernard “Hacer las paces. Les Jésuites et la violence dans
I’Espagne des XVle et XVIIe siécles”, en DUVIOLS, Jean-Paul et MOLINIE-BERTRAND, Annie, La
Violence en Espagne et en Amérique, XV-XIX siécle, Paris 1997, p. 191.

75. Asf parece indicarlo esta aclaracién “...de aquf anacido laq han tenido pa hacer muchas amistades entre
personas discordes delas gles expecificare solas dos casos de los mas principales deste pueblo.” Undécima
carta escrita por el Padre Provincial Pedro de Ofiate, desde Cérdoba, rubricada a 17 de febrero de 1620,
en Cartas Anuas..., Tomo XX, Iglesia, Buenos Aires 1929, p. 199.

76.  Undécima carta escrita por el Padre Provincial Pedro de Ofiate, desde Cérdoba, rubricada a 17 de febrero
de 1620, en Cartas Anuas..., Tomo XX, Iglesia, Buenos Aires 1929, p. 199.

17. VINCENT, Bemnard, “Hacer las paces...”, p. 191.

78. Undécima carta escrita por el Padre Provincial Pedro de Ofiate, desde Cérdoba, rubricada a 17 de febrero
de 1620, en Cartas Anuas..., Tomo XX, Iglesia, Buenos Aires 1929, p. 199.
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Los Padres y hermanos de la Compaiifa intervenian en este punto crucial de
la vida en policia. La amistad, las personas compuestas, constitufan el fundamento
del precario equilibrioreal y, congruentemente, un punto nodal de la teorfa politica
desde la antigiiedad repuesto en primer plano por la teologia de la contrarreforma.
Los Jesuitas podian tratar con todos y comprar sus tierras, se abocaban a componer
a los més enemistados y, por 1o demds, a devolver a su camino a las adilteras y
extirpar de los cuerpos el mal, produciendo arrepentimientos convulsos o
“arreglando” miembros deformes y restableciendo otros inutilizados. En Santa Fe
lo eran todo: mediadores, curadores por la fe, guias espirituales, sefial, marca,
camino. Estancieros, ganaderos, agricultores y letrados. Cultos en la frontera.
Vanguardia allf donde nadie se atrevia a sentar sus reales.

La entropia del Antiguo Régimen pasa por ]a construccién de relaciones que

apuntan al horizonte de un mundo seguro. La seguridad, en tanto que horizonte,
forma parte del 4mbito de las preocupaciones de la casa, de la familia, del buen
gobiernoy dela justitia. La tradicién cristiana se enlaza con ]a antigua en el mismo
punto: la procuracién de la confianza, la creacién de lazos cercanos que desalienten
el conflicto, es recompuesta por la primera en virtud de un orden terrestre que,
segiin los intérpretes cristianos de Aristételes, se basa en una comunidad de fieles,
antes ciudadanos en concordia. Las marcas cristianas en el repertorio lexicografico
de la composicién no dejan lugar a dudas: los recursos de los que disponen estos
mercaderes para elaborar las tramas de resolucién de conflictos originados en la
traicion al vinculo montado en la confianza, pertenecen al mismo universo
antropolégico (el cristiano cat¢lico) exportado a Indias por el imperio de por side
la agregativa Monarquia Catélica, que se impuso con'y por fuerza a las civilizaciones
existentes en América. La justicia que se busca en el Antiguo Régimen no ¢s,
como la justicia moderna, aquella que debe dar a cada uno lo que es justo, segin la
exhibicién de titulos y de méritos (modelo de justicia que, segiin Jean-Pierre Dupuy,
incluso hoy resulta una utopfa y una ingenuidad). Se trata de una cultura juridica,
de una cultura de la resolucién de conflictos basada en la justicia distributiva de
corte cristiano, en la que €s justo que se déacadaunoloquele corresponde segin
su estado y segun sus vinculos, y no segun sus méritos ni sus titulos.

Las précticas juridicas en la que aparecen diciendo sus argumentos €l mercader
adn vivo, sus factores y, luego, la viuda y sus diferentes apoderados, los muestra
esgrimiendo recursos disponibles que ofrece una sapiencia de largo aliento, una
tradicién que ellos mismos reproduceny refinan al maximo desde finales del siglo
XVIIL” Estos mercaderes no producen un valor cultural agregado, no trazan un
wegtilo de mercaderes’ al contrario, vinculan y disponen estos elementos de la

79. BARRIERA, Darioy DALLA CORTE, Gabricla (coords.), Historia y Antropologta Juridicas, nimero
monogréfico de Prohistoria, citado. )
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cultura catdéli j

o 1’(:llxczt\’lc‘omo reglas de juego, en un juego en el cual las reglas, la
antro Satiffaccg dlica, se ofrece l?la.nda y rigurosa (disponible y eficaz) para su 11so
o Ja saiita c:jon de intereses inmediatos, tanto como para la satisfaccién del
§ imiento i ici
o traiceiélrllnyorlden. Ordeg que, en su disposicién tedrica, detesta el mal

R el mero conflicto. Como los ciud. i
. ladanos del Anti 41

eviema ! : guo Régimen

21 ercadedrc;sS p::l tC’lla'lvero (z) Fe;nandez Albaladejo; estos mercaderes son antfs que
, blicos. Q, debiera decirse, hibi j ’

a , hébiles jugado i
mercad gadores que dispone
cggenariimente d¢=7 la cultura que les otorga escenario, hdbiles constructorespde uz
n;ane'and ;:cfnv;r.nente, al Cl'lal no pretenden destruir en sus fundamentos, ni aun
fane i ond (cj)s 1 1lps del. capital mercantil. Protagonistas activos de una ec’onoml’a
el ¢ cogn ’ ;'u ce ‘2’1 1r:icemdumbre, abonaron la cultura de la previsién, sedimentada
o riaon cién de vfnc{ulos proximos, relaciones dadas y otras trabajosamente
y dalmem‘;z1 construidas. Relaciones siempre tributarias de una antropologf{
ristiana del conflicto que, aunque i i la
cristis con matices y diferenci i
istan ' ' : as, atraviesa el orden
] de las construcciones nacionales e internacionales hasta nuestros dias

COMERCIANTES Y I’QEGOCIOS EN MARACAIBO, 1752-1812
Belin Vazquez y Ligia Berbest .

Introduccion

el XIF;? eszl:s:)c;s J:;:ilgz:jso S(:::lree cl;llzia.erzcailla% de finales del siglo X VIII a mediados
imerior& [ do nes lideraron el poder social construido al
i ;rlgz ses;;aculglsi g::lll)cu(;sl i)c' :)rel:alc;os: 13a:g1}13raron la sociabilidad ilustrada
4 S ciudad. Este poder naci6 de la r
|'ll, :;ze:lsezdveu;;:ic;n ;:)elrso:lales entre comerc%a.ntes de carrera, quienes desdzds(ljlz
rovinciales oo om oc dactuaron en connivencia con las mdximas autoridades
o de toglamontas amado de servicios y favores mutuos, materializados en el
e o 1o conccxc.)ges promulgadas por el gobierno borb6nico de Madrid. En
primer | de,CXtend e51hn otorgada en 1752 a la Real Compaiifa Guipuzcoana de
,_-‘,merc';l' 9 er asta. la provincia de Maracaibo el monopolio para 1
. vmcu;o slfiam n del cacao, dJ’o lugar a un grupo de poder estructurado en estrate; 'a:
yvineu paﬁ;\;letzssos qllfﬁ inclufan a l'os consanguineos directos, yernos, cuﬁadosglasf
(omo a parientes ;:l(: (;alfosc y esplfl’tuales. Este poder se habia afianzando cuaildo
o 184 fue extin ECCio a Compafifa como empresa estatal y creada la de Filipinas
habfan c’:onsolida'do re:;tgscil:rlltiee%lrttzu;s :gtfbﬁv:s C?-C'fltalaﬂa eoindo lusar I
declaratoria progresiva entre los afios de 177aS :U:’;lgg- (iﬂ ﬁ:ﬁ?ﬁ?ﬁ l:f:"t .
0s



