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RESUMEN GENERAL

En este simposio se presentan cuatro ponencias que
destacan la importancia de los contextos de
interaccion social sobre el desarrollo infantil.
Familia, escuela y grupo de pares conforman los
principales contextos de desarrollo infantil y
proporcionan al nifiofa un marco de referencia para
su actuacion social al validar, rectificar o desaprobar
las conductas realizadas por éste en situaciones de
interaccion social.  Por consiguiente, el nino
internaliza, interpreta y responde a las demandas y
restricciones provenientes de los diferentes agentes
socializantes. De este modo, comienzan a adquiriry
a consolidar determinados esquemas cognitivos-
afectivos que sustentan los mecanismos de
autorregulacion del comportamiento social. En
estos ambitos de actuacion interpersonal se
aprenden y actualizan tanto las conductas
socialmente competentes como también aquellas
conductas que son disfuncionales para el nifio y
quienes le rodean. El primer trabajo, que se titula
Satisfaccion vital y sentido de comunidad en nifios y
nifas de un area de vulnerabilidad social de San Luis,
nos mostrara la relacion entre la satisfaccion con la
vida y el sentido de comunidad que poseen nifios y
nifas de 9 a 12 que viven en barrios denominados
socialmente vulnerables. El seqgundo trabajo
denominado El contexto de los pares: ;qué
caracteristicas tienen los vinculos de amistad que
establecen los nifios y las nifias argentinas?,
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explorara la calidad de los vinculos de amistad en
tanto factores protectores frente a situaciones de
adversidad como la intimidacion entre pares y el
rechazo. Se expondra las caracteristicas del mejor
amigo en escolares de 4°a 7°grado, como factor
protector frente a situaciones de malos tratos entre
pares. Luego, se presentard el trabajo Déficits
sociales en la infancia: una aproximacion al
comportamiento agresivo en contextos rurales
vulnerables”, que describira el comportamiento
agresivo, como déficit de las habilidades sociales, y
las caracteristicas de personalidad de nifos
escolarizados pertenecientes a contextos rurales y
semirurales de Tucuman. Finalmente, la Ultima
ponencia, titulada Funciones parentales y maltrato
infantil: un analisis comparativo en contexto clinico
y escolar, versara sobre las funciones parentales en
el ambito del maltrato infantil desde el punto de
vista de la resiliencia y los recursos, en vista al
abordaje y tratamiento de la problematica.
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RESUMEN

Introduccidon. La Convencion Internacional de los
Derechos del Nifio menciona que los nifios y nifias
son sujetos de derecho y que poseen autonomia
progresiva, sin embargo la mayoria de las veces a la
hora de conocer sobre temas de salud mental,
bienestary calidad de vida siguen siendo sus tutores
quienes dan cuenta de los estados de salud que ellos
o ellas perciben en los nifios o nifas. A su vez, el
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RESUMEN GENERAL

En este simposio, se presentaran cuatro trabajos
que se pueden ubicar dentro del area de la economia
del comportamiento y de la psicologia econdmica.
Los temas tratados incluyen el estudio de las
preferencias sociales, aspectos vinculados al
pensamiento estratégico, los incentivos
economicos, y la incidencia de estos factores sobre
la toma de decisiones de las personas.
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RESUMEN

Introduccion: Los recursos usualmente son
distribuidos inequitativamente en funcion del
estatus social (ES) que tienen los individuos en una
jerarquia. El estatus social (ES) se ha definido como
el honor o el prestigio asociado a la posicion de un
individuo en la sociedad. También, alude al grado en
que un individuo es respetado, admirado vy
apreciado por los otros. Los investigadores
frecuentemente utilizan experimentos para explicar
el rol del ES en la toma de decisiones econdmicas.
Sin embargo, las diversas formas de operacionalizar
el ES ha generado resultados contradictorios.
Incluso, se evidencia que el efecto del ES en las
respuestas comportamentales durante juegos
economicos no es robusto. Objetivo: En este trabajo
nos propusimos indagar el efecto del ES en la
distribucion de los recursos monetarios en
estudiantes universitarios de 18 a 25 ahos de
Cordoba (Argentina). Metodologia: Para ello
realizamos tres experimentos utilizando distintas
técnicas para manipular el ES vy varios juegos
economicos. Especificamente, en el Experimento 1,
comparamos el efecto de dos técnicas de
manipulacion del ES en el rechazo de las ofertas en
el Juego del Ultimatum (JU) y en la cantidad
ofertada en el Juego del Dictador (JD). En el
experimento 2, por un lado, analizamos el efecto del
ES en los mismos juegos incluyendo la orientacion
de valores sociales (SVO)y el estatus social subjetivo
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(SES) como covariables. Por otro lado, evaluamos la
experiencia emocional ante las ofertas justas e
injustas en el JU. En el Experimento 3 indagamos el
rol del ES, de la SVO y del SES en el JD clasicoy en el
Juego del Dictador Tomar (JDT). Resultados: En el
experimento, 1 observamos que no hubo diferencias
estadisticamente significativas entre las dos
modalidades de manipulacion del ES durante el JUy
el JD. Sin embargo, evidenciamos que los
participantes rechazaron mas ofertas injustas que
intermedias y justas. En el experimento 2,
encontramos que no hubo efecto del ES en las
decisiones en el JU y en el JD. Ahora bien,
evidenciamos que los participantes rechazaron mas
ofertas injustas que justas en el JU y que las ofertas
injustas fueron percibidas como mas desagradables.
La SVO y el SSS no moderaron las decisiones en el
JU, mientras que en el JD encontramos que a mayor
prosocialidad en la SVO, mayor cantidad ofertada,
aunque el SES no correlaciono con las decisiones. En
el experimento 3 tampoco observamos efecto del ES
en las decisiones en el JD y en el JDT. No obstante,
evidenciamos que las decisiones fueron
influenciadas por el efecto de marco (descripciones
distintas pero equivalentes de un mismo problema),
es decir, los participantes ofrecieron mas dinero en
el JDT que en el JD. Mientras que no hubo
correlaciones estadisticamente significativas entre
la SVO, el SES y las decisiones en el JD y en el JDT.
Discusion: Considerando los resultados obtenidosy
lo evidenciado en estudios previos, consideramos
que para contribuir a la explicacion del rol del ES en
la distribucion de los recursos monetarios, futuros
estudios podrian avanzar en la medicion de las
respuestas neurofisiologicas del ES utilizando por
ejemplo, medidas de activacion electro-dérmica
(EEG).

Palabras Claves: Jerarquia Social; Estatus Social;
Juegos Econodmicos; Orientacion de Valores
Sociales; Estatus Social Subjetivo.
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RESUMEN

Introduccion: Los estudios de réplica constituyen un
aspecto central para la verificacion de datos en las
ciencias empiricas. Recientemente, numerosos
autores han llamado la atencidn sobre la escasez de
este tipo de estudios en las ciencias sociales,
animando a investigadores de esta area a realizar
estudios de réplica. El priming implica que la
exposicion a ciertos estimulos previos afecta la
percepcion y respuesta a estimulos posteriores. Este
fendmeno ha sido ampliamente estudiado en el
ambito de la psicologia, primordialmente en
relacion a creencias 'y comportamientos
relacionados a la salud (e.g., consumo de alcohol,
uso de preservativo, etc.). Sin embargo, pocos
estudios han indagado respecto al efecto de priming
en decisiones economicas de laboratorio. Objetivos:
En el presente estudio nos propusimos replicar el
experimento de Kay y Ross (2003) e indagar sobre el
efecto de priming de competencia o cooperacion en
la construccion de la situacion, las creencias sobre el
comportamiento de otros (expectativas empiricas),
y la propia decision en un juego del Dilema del
Prisionero.  Metodologia: La manipulacion de
priming fue realizada mediante la tarea de oraciones
mezcladas, que consiste en una serie de conjuntos
de palabras que deben ser ordenadas para formar
oraciones sintacticamente correctas. De un total de
24 oraciones, 16 contaban con palabrasrelacionadas
a la cooperacion (n=55) o a la competencia (n=55).
Adaptamos esta tarea a nuestro idioma y cultura a
través de tres estudios preliminares en los que
participaron 244 estudiantes de grado de la
Universidad Nacional de Cdérdoba. Un total de 110
estudiantes de grado de la Universidad Nacional de
Cordoba (Argentina) participaron en el estudio
principal (ninguno de ellos formd parte de los
estudios preliminares). La decision en el Dilema del
Prisionero fue economicamente incentivada, no asi
la  estimacion de expectativas empiricas.
Resultados: El priming no tuvo efecto sobre la
construccion de la situacion. Sin embargo, contrario
a los resultados del estudio original, los
participantes en el tratamiento de competencia
esperaron que la mayoria de los otros participantes
cooperara, y decidieron cooperar en su mayoria,
mientras que en el tratamiento de cooperacion la
expectativa fue que la mayoria no cooperaria y la
decision modal fue no cooperar. Las expectativas
empiricas correlacionaron de manera positiva con la
decision solo en el tratamiento de cooperacion. No
hubo diferencias segin edad, género, o area de
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estudio. Discusion: Los resultados obtenidos
resaltan la importancia de realizar estudios de
réplica. En este caso especifico, haber obtenido
resultados exactamente opuestos a los del estudio
original, abre nuevos interrogantes y posibilidades
a explorar. Una limitacion relevante en nuestro
estudio fue el hecho de no disponer de los
protocolos completos empleados en el estudio
original, debido a que los autores ya no los tenian.
En consecuencia, a pesar de contar con las oraciones
empleadas en la tarea de priming, y con las
instrucciones de las tareas de construccion de la
situacion, expectativas empiricas, y decision en el
Dilema del Prisionero, desconocemos aspectos
especificos que pueden haber sido relevantes en el
procedimiento. Otro aspecto a considerar es que el
estudio original no contd con incentivos
econdmicos, mientras que el presente si. En
proximos estudios nos proponemos indagar
respecto al rol del incentivo econdémico y el orden de
presentacion de las tareas de expectativas y
decision. Asimismo, pretendemos examinar el rol de
las  expectativas normativas (i.e., norma
prescriptiva).

Palabras clave: réplica; competencia; cooperacion;
priming; creencias; Dilema del Prisionero.
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RESUMEN

Introduccidn: La ratio entre el segundo y cuarto
digito (RD), obtenida a partir del cociente de la
division de sus longitudes (2D:4D), es utilizado como
un indicador de la exposicion temprana (pre-natal) a
testosterona, siendo un indice bajo de RD un
indicador de mayor exposicion a testosterona en
Utero. A su vez, una vasta literatura apunta a los
efectos en el desarrollo que tiene la exposicion a
androgenos sobre estructuras cerebrales y el
comportamiento, especificamente medidos con
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